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JAHRESBERICHT

Umsatzerlose
davon antwerpes
davon DocCheck
davon DocCheck Shop
Gesamtleistung
EBIT
EBITDA
Jahresiiberschuss
Gewinn pro Aktie
Bestand liquide Mittel
Anzahl Mitarbeiter

KENNZAHLEN 2009

DER DOCCHECK AG

2009
in EUR

16.317.697,71
6.833.323,99
3.392.668,07
6.343.716,00
16.327.572,17
575-475,71
1.511,340,82
543.209,63
0,10
10.666.405

112

2008
in EUR

15.439.825,79
5.669.371,81
3.548.371,79
6.600.004,23
15.328.727,47
627.826,66
1.113.686,71
601.340,05
0,11
12.306.446

112

Verdanderung
in Prozent

5,69
20,53
4,39
-3,88

6,52
'8’34
35,71
'9’67
'8339

-13,33
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Lagebericht

Zusammengefasster Lagebericht und Konzernlagebericht der DocCheck AG, Kéln, fiir das

Geschaftsjahr 2009.

1 Aufbau und Struktur des Unternehmens

Der DocCheck-Konzern (im Folgenden ,,DocCheck-Gruppe* oder ,,Gruppe* genannt)
besteht aus der DocCheck Aktiengesellschaft (,,DocCheck AG*) mit Sitz in Kéln, sowie

ihren Tochtergesellschaften:

» antwerpes Aktiengesellschaft (,,antwerpes ag®), Kéln,

e DocCheck Medical Services Gesellschaft mit beschrankter Haftung (,,DocCheck
GmbH*), Kéln,

e DocCheck Medizinbedarf und Logistik Gesellschaft mit beschrankter Haftung
(,,DocCheck Shop*), Weil im Schénbuch.

Die DocCheck AG bildet das Dach der DocCheck-Gruppe und operiert dabei als
geschaftsfiihrende Holding. Das operative Geschaft wird von den Tochtergesellschaften
und Beteiligungen betrieben. Die weiteren Erlduterungen zur Lage des Unternehmens

werden daher insgesamt fiir die DocCheck-Gruppe beschrieben.

2 Geschdftsmodelle der DocCheck-Gruppe

Die DocCheck-Gruppe hat sich auf den Wachstumsmarkt Healthcare spezialisiert. Im

operativen Business stehen dafiir zwei Marken:

* DocCheck, die grofite europdische Internetcommunity fiir Healthcare
Professionals und

» antwerpes, die fiihrende Agentur fiir kreative Healthcarekommunikation

antwerpes und DocCheck liefern ihren Kunden aus dem Healthcaremarkt vom

integrierten Kommunikationskonzept bis zum passenden Zielgruppenkanal alles aus
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einer Hand. Damit erreicht die DocCheck-Gruppe eine einzigartige Stellung im

Healthcaremarkt.

2.1 DocCheck®

Unter der Marke DocCheck® agieren im operativen Business zwei Unternehmen: die
DocCheck Medical Services GmbH und die DocCheck Medizinbedarf und Logistik GmbH.

2.1.1 DocCheck Medical Services GmbH (,,DocCheck”)

Die DocCheck Medical Services GmbH betreibt die grofite europdische Internet-
Community fiir Healthcare Professionals (vor allem Arzte und Apotheker) mit iiber
680.000 Nutzern und iiber 2.200 Kooperationspartnern aus dem gesamten
Gesundheitssektor. Damit verfiigt DocCheck im Healthcaremarkt iiber eine sehr grof3e
Reichweite: Fast jeder zweite Arzt in Deutschland ist Mitglied der DocCheck

Community und 29 der 30 grofiten pharmazeutischen Unternehmen nutzen DocCheck.
DocCheck ist die meistbesuchte Arzteseite in Deutschland. Die Reichweite von DocCheck
beschrankt sich aber nicht auf Deutschland: DocCheck ist derzeit mit 25 Landerversionen
weltweit vertreten, der Anteil der internationalen User betragt inzwischen 20 Prozent.
Reichweite und Marketing haben DocCheck zu einer bekannten Marke bei vielen
Healthcare-Professionals in Deutschland gemacht. Unter der Marke DocCheck wurde
eine Vielzahl von Geschaftsmodellen etabliert. Zu den wichtigsten Geschaftsaktivitaten

der DocCheck Medical Services GmbH gehdren:

DocCheck Media (Anzeigen)

Das DocCheck Portal ist nach Angaben der IVW (Informationsgemeinschaft zur
Feststellung der Verbreitung von Werbetrdgern e.V.) das am hadufigsten frequentierte
Internetangebot fiir Healthcare-Professionals in Deutschland. Im vierten Quartal 2009
belegte DocCheck unter den Fachmedien mit durchschnittlich mehr als einer Million

Visits pro Monat mit Abstand Platz Eins.

Dariiber hinaus verfiigt DocCheck mit den DocCheck News iiber den reichweitenstarksten
elektronischen Newsletter fiir Healthcare-Professionals in Europa. Uber 200.000

Abonnenten erhalten regelmafig die DocCheck Publikationen per e-Mail. Seit Oktober
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2008 erscheint die Arztausgabe der DocCheck News vier mal pro Woche. Das DocCheck
Portal und die DocCheck News sind damit ein bevorzugtes Medium fiir die Schaltung von

elektronischen Anzeigen (Advertorials, Banner).

DocCheck Research (Marktforschung)

DocCheck verfiigt iber eines der umfangreichsten Fachgruppen-Panel in Deutschland -
mit mehr als 145.000 Teilnehmern. Das Besondere dieses Panels ist die hohe
Panelqualitat, da alle Panelmitglieder einen Berufsnachweis erbracht haben. Auf Basis
des beschriebenen Panels fiihrt DocCheck eigene Studien durch und betreibt
Feldvermietungen. Durch die Fokussierung auf das Internet kann DocCheck

Marktforschung kostengiinstig und schnell erbringen.

DocCheck Mail (Direktmarketing)

Mit seinem Targetingtool erreicht DocCheck iiber 140.000 Medical Professionals in
Europa und ist damit ein besonders leistungsstarkes Direktmarketing-Instrument. Uber
den Service DocCheck Mail kénnen Kunden lhre Zielgruppe schnell und kostengiinstig

mit einer hohen e-Mail-Responserate von bis zu 30 Prozent erreichen.

DocCheck Paid Content

Im Bereich Paid Content stehen drei Services fiir die DocCheck Nutzer bereit:
,DocCheck Pro“: Das Premium-Abonnement bietet Zugang zu kostenpflichtigen
Angeboten und hochwertigen Medizininhalten. Diese Angebote realisiert DocCheck
gemeinsam mit mehr als 20 Kooperationspartnern - hauptsachlich aus der
Verlagsbranche.

,DocCheck Load“: Hier steht Fachliteratur aus den Bereichen Medizin und Gesundheit
zum kostenpflichtigen Download fiir DocCheck Nutzer bereit. Zur Zeit stellen mehr als 20
medizinische Fachverlage iiber 2.500 Buch- und Zeitschriftentitel ein.
»medicalpicture®: medicalpicture ist eine auf medizinische Fotos und Illustrationen
fokussierte Bildagentur. Sie bietet iiber 100.000 Medienassets aus den Bereichen
Medizin, Pharma und Wissenschaft und verkauft Nutzungslizenzen fiir den visuellen

Content der teilnehmenden Bildautoren.
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2.1.2 DocCheck Medizinbedarf und Logistik GmbH (,,DocCheck Shop*)

Im DocCheck Shop sind die Handelsaktivitditen der Marke DocCheck mit Medizinbedarf
gebiindelt. Der Fokus des Handelsgeschafts liegt auf dem Handel mit
Verbrauchsmaterialien und kleinerer Medizintechnik. Neben einem Sortiment von 15.000
Medikalprodukten wird unter dem Label ,,DocCheck® auch eine eigene Produktlinie mit
zirka 200 eigenen Produkten gefertigt. Die Produkte werden iiber drei Kanile an Arzte

und Apotheker vertrieben:

Internet

Unter www.doccheckshop.de hat sich der DocCheck Shop als umsatzstarkster Online-
Shop fiir Medizinbedarf in Deutschland etabliert. Im Jahr 2009 baute der DocCheck Shop
sein europdisches Geschaft aus. Ende 2008 wurde ein englischsprachiger Shop
gelauncht, der sich mit an alle anderen europdischen Nutzer wendet. 2009 ging als
ndchste Sprachversion der frankophone DocCheck Shop fiir Frankreich und Belgien
online. Durch den konsequenten Ausbau des Online-Shops konnten die eCommerce-

Umsadtze im Jahr 2009 weiter deutlich gesteigert werden.

Call-Center

DocCheck Shop verfiigt auch iiber einen Versandkatalog, der als Beilage in
Publikationen oder per Mailing verschickt wird. Auch Kunden, die {iber das Internet beim
DocCheck Shop bestellen, erhalten den Katalog. Die Bestellung erfolgt {iber das eigene
Call-Center. Die Grenzen zwischen klassischem Versandhandel und eCommerce
verschwinden hiermit. eCommerce-Kunden bestellen erklarungsbediirftige Produkte
iber das Call-Center, um zusatzliche Produktinformationen zu erhalten. Call-Center-

Kunden wickeln ihre wiederkehrenden Bestellungen bequem iiber das Internet ab.

Aupendienst

Zusatzlich ist der DocCheck Shop mit einem eigenen Aufiendienst iiber die
Vertriebsstandorte in Stuttgart (Standort Siid), Leipzig (Standort Ost) und Essen

(Standort West) in der Arztpraxis prdsent.
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2.2 antwerpes

Im Kommunikationsgeschift liegen die Wurzeln der DocCheck-Gruppe. antwerpes ist seit
1990 als Agenturdienstleister im Healthcaremarkt tatig und heute einer der grofiten
Dienstleister fiir Kommunikation mit dem Fokus auf der Zielgruppe Healthcare-
Professionals in Deutschland. Unter antwerpes werden integrierte, crossmediale
Kommunikationskonzepte fiir Kunden aus dem Healthcaremarkt entwickelt

und realisiert. Das Leistungsportfolio teilt sich in vier Units:

Klassische Kommunikation

Die klassische Kommunikation liefert Kommunikationskonzepte fiir die Healthcare-

Industrie im Bereich Print, Direktmarketing, AuRendienstmaterialien und Event.

Digitale Kommunikation

Der Bereich digitale Kommunikation entwickelt und implementiert Inter-, Intra- und
Extranetanwendungen, innovative e-Marketing- und eDetailing-Konzepte und

Programme fiir mobile Endgerate (,,Apps*).

Public Relations (PR)

Die Public Relations bietet neben der klassischen PR im Bereich Laien- und Fachpresse

auch webbasierte Tools und Online PR an.

Sales Force Effectiveness (SFE)

Die Unit Sales Force Effectiveness bietet mit Hilfe von Tablet PCs Unterstiitzung in der

Auf3endienstkommunikation.

antwerpes hat sich zum Ziel gesetzt, fiir die Kunden die innovativste und kreativste unter

den deutschen Pharmaagenturen zu sein.
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3 Markt und Wettbewerb

3.1 Kernmarkt

Der deutsche Pharmamarkt ist der viertgrofite Gesundheitsmarkt der Welt, der grofite
europdische Markt. Der Anteil der Gesundheitsausgaben, gemessen am deutschen
Bruttoinlandsprodukt, ist seit 10 Jahren stabil bzw. leicht steigend. Der Anteil liegt nach
den aktuellsten Berechnungen derzeit bei 10,6 Prozent. Zur Verdeutlichung: Damit ist
der deutsche Gesundheitsmarkt mit derzeit rund 260 Milliarden Euro grofier als der
Automobilsektor und zugleich der expansivste Wachstums- und Beschaftigungsmotor
aller deutschen Branchen. Neben der reinen Grof3e ist die Arzneimittelindustrie als
Wirtschaftsfaktor mit einer Brutto-Wertschopfung von iiber 100.000 Euro pro
Beschaftigten eine der leistungsfahigsten Branchen in Deutschland. Zudem gilt sie als
Branche mit den besten Zukunftsaussichten. Sie profitiert dabei sehr stark von den
erwarteten gesellschaftlichen, aber auch von den technologischen Veranderungen.
Steigendes Gesundheitsbewusstsein, medizintechnologischer, pharmakologischer
sowie diagnostischer und therapeutischer Fortschritt haben geholfen, dass die
durchschnittliche Lebenserwartung immer weiter gestiegen ist. Daher und auf Grund der
anhaltend niedrigen Geburtenrate vollzieht sich in den nachsten Jahren ein dramatischer
demografischer Wandel, den gleichzeitig der noch in den Kinderschuhen steckende
sogenannte zweite Gesundheitsmarkt stark expandieren lassen wird. Dazu gehéren zum
Beispiel der Gesundheitstourismus und Medical Wellness, aber auch der Heil- und

Hilfsmittelbereich fiir dltere Gesunde.

Dagegen diirfte der so genannte erste Gesundheitsmarkt, der derzeit vor allen Dingen
durch die gesetzlichen Krankenkassen finanziert wird, noch starker reglementiert und
durch Leistungskataloge eingeengt werden. Andererseits wird der Apothekenbereich
weiter liberalisiert und der Anteil der frei zuganglichen, beziehungsweise nicht
verschreibungspflichtigen Medikamente zunehmen. In der Gesundheitswirtschaft
stecken damit grof3e Innovationspotentiale und gesamtwirtschaftliche Impulse. Starker
als jede andere Branche in Deutschland tragt die Gesundheitsbranche zu Arbeitsplatzen,
modernen Dienstleistungen sowie technologisch hochwertigen Entwicklungen bei. Ihr

werden damit beste Wachstums- und Entwicklungsperspektiven prognostiziert.
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3.2  Markt fiir Kommunikationsdienstleistungen

Der deutsche Werbemarkt ist im Wesentlichen abhangig von konjunkturellen Einfliissen
und der damit verbundenen Investitionsfreudigkeit der Werbekunden. Fiir das Jahr 2010
lassen sich nur eingeschrankte Aussagen machen, da die wirtschaftlichen

Rahmenbedingungen sich noch nicht gefestigt haben.

Durch die zunehmende Anzahl an Informationskandlen sind die Anspriiche, die heute an
Kommunikationsdienstleister gestellt werden, komplexer geworden. Der Trend geht hin
zu so genannten 360°-Anbietern, die in der Lage sind, ihre Kunden bei einer Vielzahl
unterschiedlicher Fragestellungen zu unterstiitzen — von der klassischen
Kampagnenentwicklung bis hin zum Community-Marketing. Die DocCheck-Gruppe hat
sich auf diese Entwicklung eingestellt und versteht sich ebenfalls als ,,One-Stop-Shop*,
der in der Lage ist, anspruchsvolle crossmediale Kampagnen mit einem komplexen

Mafinahmenportfolio zu begleiten.

3.3 Wettbewerb

Aufgrund ihrer breiten Aufstellung innerhalb des Healthcaremarktes begegnen die
Unternehmen der DocCheck-Gruppe mit ihren Produkten und Dienstleistungen sehr

unterschiedlichen Wettbewerbern:

antwerpes

Mit Platz 29 im Ranking des Gesamtverbandes der Kommunikationsagenturen (GWA)
unter den inhabergefiihrten Agenturen gehort antwerpes zu den groBeren Agenturen in
Deutschland. Die Spezialisierung auf den Healthcaremarkt sichert antwerpes -
ausgehend von den bei der GWA vertretenen rund 20 Healthcare-Agenturen - einen Platz
unter den drei umsatzstdrksten Agenturen fiir Pharma-Marketing in Deutschland. Dabei
sind die Pharma-Ableger der groRen Netzwerk-Agenturen eingeschlossen.

Hinsichtlich der Konzeption und Realisierung von integrierten, crossmedialen
Multichannel-Marketingkampagnen sieht sich antwerpes aufgrund seines Know-hows in
klassischer Kommunikation, PR und eMarketing im deutschen Healthcaremarkt als

aufderst wettbewerbsfahig an.
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DocCheck

DocCheck ist das reichweitenstarkste Portal fiir Healthcare-Professionals in
Deutschland. Das DocCheck-Passwort als Login fiir iiber 2.200 Websites garantiert, dass
die DocCheck Community weiter dynamisch wachst. Monatlich kommen zirka 6.000
neue Nutzer aus ganz Europa hinzu. Der Passwort-Service selbst ist sowohl fiir die
Nutzer als auch fiir Kooperationspartner in der Basisversion kostenlos. Bei den
Produkten und Dienstleistungen, die auf Basis dieser Community entwickelt werden,
begegnet DocCheck unterschiedlichen Wettbewerbern aus der On- und Offline-Welt.
Dazu zdhlen unter anderem:

e Verlage

e Marktforschungsunternehmen

e Direktmarketingdienstleister

« Andere Arzteportale
Im Bereich des Online-Publishing ist es DocCheck gelungen, mit {iber 200.000
Abonnenten den reichweitenstarksten Newsletter fiir Medical Professionals im
deutschsprachigen Raum zu etablieren. Laut IVW-Online-Ranking liegt das DocCheck
Portal bei der Messgrofie ,,Visits“ Ende 2009 auf Platz Eins der medizinischen Angebote
—vor den Online-Ablegern der Branchenblitter ,,Arztezeitung® und ,,Arzteblatt“. Im
Online-Segment wachst DocCheck durch seinen klaren Fokus schneller als die

Wettbewerber.

Im Bereich der Pharmamarktforschung hat sich die quantitative Online-Marktforschung

mittlerweile als Standard etabliert. DocCheck Research hat hier durch sein qualifiziertes
Panel von 60.000 Arzten und 16.000 Apothekern einen Wettbewerbsvorteil vor anderen

Anbietern. Der unkomplizierte Panelzugriff ermdglicht eine besonders schnelle

Gewinnung von Rohdaten - auch in schwer erreichbaren Zielgruppen.

Der Service DocCheck Mail verfiigt iiber einen Verteiler von mehr als 140.000 Medical
Professionals in Deutschland, die der Zusendung von eMails zugestimmt haben.
Hinsichtlich der Grof3e des Verteilers, der Datenqualitdat und der hohen Responserate von

bis zu 30 Prozent diirfte dieser DocCheck-Dienst marktfiihrend in Deutschland sein.
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Im Bereich ,,Paid Content* konkurriert DocCheck vor allem mit anderen eBook-Stores, die
jedoch meist keine Spezialisierung auf medizinische Inhalte haben. Ein wesentlicher
Vorteil fiir DocCheck ist, dass es durch seine Reichweite potenzielle Kaufer

kostengiinstiger erreichen kann als Wettbewerber ohne eigene Community.

DocCheck Shop

Der DocCheck Shop konkurriert mit anderen Mailorder-Anbietern und Internet-
Versendern fiir Medizinbedarf. Mit einem Gesamtumsatz von sechs Millionen Euro
bewegt sich der DocCheck Shop hier im Mittelfeld. Bezogen auf das reine
Internetgeschaft diirfte der DocCheck Shop jedoch zu den umsatzstarksten Online-
Shops fiir Praxisbedarf in Deutschland gehdoren. Entscheidend fiir die
Wettbewerbsfdhigkeit des DocCheck Shops ist die enge Anbindung an das Portal, da sie

ein kostengiinstiges Erreichen der verschiedenen Zielgruppen ermoglicht.

Insgesamt konnte die DocCheck-Gruppe die Wettbewerbsfahigkeit in den letzten Jahren
kontinuierlich verbessern. Durch die Fokussierung auf den Healthcaremarkt, die
Konzentration auf die zwei Marken DocCheck und antwerpes und die Integration von
Marketingkonzepten, Marketingtools und Zielgruppe wurde quasi ein
Alleinstellungsmerkmal erreicht. Gerade dieser ganzheitlich systemische Ansatz — den
die DocCheck-Gruppe bereits seit Jahren erfolgreich am Markt umsetzt — wird vom
Branchenblatt w & v als eines der Business-Modelle fiir die Zukunft beschrieben. Bis
heute deckt kein Wettbewerber in Deutschland den Markt fiir Healthcare Kommunikation

in vergleichbarer Weise ab.

3.4 Forschung und Entwicklung

Forschung und Entwicklung in den Kernbereichen des Unternehmens sind ein
wesentliches Merkmal der Aktivitaten der DocCheck-Gruppe und tragen dazu bei, die

Wettbewerbsfahigkeit zu sichern.

antwerpes

Im Geschaftsbereich antwerpes gab es 2009 die folgenden Entwicklungsschwerpunkte:
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Entwicklung der Unit SFE (,,Sales Force Effectiveness*)

Arzte schitzen das Wissen des AufRendienstes. Zur weiteren Professionalisierung der
Kommunikation zwischen dem Pharmaauf3endienst und dem Arzt entwickelte antwerpes
Konzepte, mit denen der AuBBendienstmitarbeiter seine Vertriebsarbeit beim Arzt noch
effektiver gestalten kann (,,Sales Force Effectiveness®). Ein Bestandteil dieser Konzepte
ist ISA (,,Intelligent Sales Assistance®), ein elektronischer Auflendienstfolder auf Tablet
PC-Basis, mit dem der Aufendienstmitarbeiter die Gesprache beim Arzt deutlich flexibler
als mit herkmmlichen Besprechungsunterlagen fiihren kann. Seit der
Zusammenfassung als eigene Unit 2007 hat sich dieser Bereich erfolgreich als Service
fiir die Pharmafirmen etabliert. Dementsprechend wurde 2009 laufend die technische
Basis weiter entwickelt. Im vergangenen Jahr wurde dazu das Konzept auf digitale
Lesegerdte (,,eBook Reader”) {ibertragen. Neben der technischen Weiterentwicklung liegt
der Fokus bei antwerpes aber - gerade in Abgrenzung zur technisch fokussierten

Konkurrenz - auf der Optimierung der Gesprdchsfiihrung.

Entwicklungen Unit Digital

Inzwischen erobern mehr als sieben Millionen Deutsche mit ihrem Handy das Internet.
Mit der mobilen Internetnutzung nimmt auch die Nachfrage nach mobilen Anwendungen
zu. Auch im medizinischen Bereich werden solche Anwendungen zunehmend genutzt.
Aus diesem Grund hat antwerpes 2009 eine mobile Applikation fiir den Healthcaremarkt
entwickelt: iPill. Diese App ist ein mobiler Pillen-Einnahmekalender und damit ein
intelligenter Therapiebegleiter. Die Applikation kann {iber den AppStore von Apple

heruntergeladen werden.

DocCheck

Im Geschaftsbereich DocCheck gab es 2009 die folgenden Entwicklungsschwerpunkte:

DocCheck Load

Mit DocCheck Load wurde eine eigene Vertriebsplattform fiir digitale Inhalte entwickelt
und im Jahr 2009 kontinuierlich in Richtung ,,Services rund um die digitalen Inhalte*

ausgebaut. So kdonnen jetzt Inhalte kapitelweise gekauft werden, Verlage konnen ein

10



DocCheck®AG

Online-Glossar integrieren und es besteht die Moglichkeit iiber das Netzwerk DocCheck

Faces mit den Autoren direkt zu kommunizieren.

Neben medizinischer Fachliteratur und Zeitschriften finden sich bei DocCheck Load
Software und Veranstaltungen. DocCheck Load ist damit fiir den Vertrieb aller ,,nicht-
physischen® Giiter geeignet. Derzeit stellen bei DocCheck Load mehr als 20 Anbieter,

meist medizinische Fachverlage, rund 3.000 Items ein.

DocCheck Faces

Das medizinisches Online-Netzwerk DocCheck Faces wurde 2009 vollstandig
tiberarbeitet. Den Nutzer bieten sich viele niitzliche Zusatzfeatures: Das eigene Profil
kann durch das Hinzufiigen praktischer Module erweitert werden. Mit wenigen Klicks
konnen beispielsweise aktuelle Jobangebote hinzugefiigt werden, die individuell auf das
eigene Nutzerprofil zugeschnitten sind. Mit Faces setzt DocCheck konsequent auf die

Vernetzung seiner Services.

DocCheck CReaM

Im vergangenen Jahr hat DocCheck massiv in den Relaunch von DocCheck CReaM
investiert. CReaM ist das Customer Relationship Management-System von DocCheck.
Hier finden Firmenkunden alles rund um den DocCheck-Passwortschutz. In DocCheck
CReaM kdnnen zum Beispiel neue DocCheck-Logins fiir Websites angelegt und diese
verwaltet werden. Detaillierte Auswertungsmoglichkeiten und Statistiken erlauben es
den Unternehmen, mehr {iber die Besucherzusammensetzung ihrer Websites zu

erfahren.

4 Ertragslage

4.1 Umsatz-, Kosten- und Ergebnisentwicklung im Konzern

Die DocCheck-Gruppe konnte den Umsatz im Jahr 2009 um gute fiinf Prozent von 15,4 auf
16,3 Millionen Euro steigern. Der Rohertrag (Gesamtleistung abziiglich Materialaufwand)
wuchs im vergangenen Jahr um 5,4 Prozent von 9,2 Millionen Euro auf 9,7 Millionen Euro.

Die Kosten (Personalaufwand, sonstige betriebliche Aufwendungen und

11
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Abschreibungen) stiegen - bedingt durch Abschreibungen auf Geschifts- oder
Firmenwerte in Héhe von 453 Tsd. Euro - um 5,7 Prozent von 8,8 Millionen auf 9,3
Millionen Euro. Der Gewinn (EBIT) liegt bei 0,6 Millionen Euro. Das reine Zinsergebnis
liegt mit 440 Tsd. Euro deutlich unter dem Vorjahresergebnis von 506 Tsd. Euro. Jedoch
wurde trotz der Finanzmarktkrise und der resultierenden niedrigen Marktzinsen ein noch
immer befriedigendes Zinsergebnis erzielt. Das Ergebnis vor Ertragsteuern liegt bei 1.012
Tsd. Euro fiir das Jahr 2009. Nach Steuern verbleibt ein Ergebnis pro Aktie von 10 Cent

(2008: 11 Cent).

4.2 Umsatz- und Ergebnisentwicklung in den Geschéftsbereichen

Die Ursachen fiir das deutlich gestiegene operative Ergebnis in der DocCheck-Gruppe
liegen in der positiven Ertragsentwicklung, insbesondere der antwerpes ag, begriindet.

Die einzelnen Geschiftsbereiche im Uberblick:

antwerpes

Das Agenturgeschaft der DocCheck-Gruppe verzeichnete eine Umsatzsteigerung von 21
Prozent und erzielte damit einen Umsatz von 6,8 Millionen Euro im Geschaftsjahr 2009.
Der Rohertrag erreichte einen Wert von 5,5 Millionen Euro (2008: 4,5 Millionen Euro). Die
positive Umsatz- und Rohertragsentwicklung resultiert aus einer durchgehend hohen
Auslastung der Mitarbeiter sowie durch den Gewinn zahlreicher, allerdings vielfach
zeitlich befristeter neuer Etats. Der Umsatz im 4. Quartal stieg um 10 Prozent auf 1,9
Millionen Euro. Die Personalkosten im Agenturbereich, in denen ausschliellich die
Lohnkosten der operativ tatigen Mitarbeiter erfasst sind, stiegin 2009 um 125 Tsd. Euro
auf 2,3 Millionen Euro. Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen stiegen um zwei
Prozent auf 2,3 Millionen Euro. Der Anteil der Konzernumlage an den sonstigen
betrieblichen Aufwendungen ging leicht zuriick und betragt nun 73 Prozent. In der
Konzernumlage sind alle administrativen Tatigkeiten sowie Raum- und Betriebskosten
enthalten. Mit insgesamt 4,6 Millionen Euro stiegen die Kosten im Geschaftsbereich
antwerpes im Jahr 2009 um vier Prozent gegeniiber dem Jahr 2008 an. Aus dieser
Entwicklung ergibt sich fiir 2009 im Geschaftsbereich antwerpes eine EBIT-Marge von

17,4 Prozent (1.191 Tsd. Euro) gegeniiber 8,5 Prozent (486 Tsd. Euro) im Jahr 2008.

12
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DocCheck

Der Geschaftsbereich DocCheck umfasst die Portal-, Community- und Serviceaktivitdten
der DocCheck-Gruppe. Im Jahr 2009 wurden die in den Vorjahren in diesem Segment
gebiindelten Gesellschaften DocCheck TV und medicalpicture auf die DocCheck Medical
Services GmbH verschmolzen. Somit wird das Segment nun allein von der DocCheck
Medical Services GmbH reprasentiert. Die Vorjahreszahlen beziehen sich somit auf die
im Vorjahr durch das Segment erreichten Zahlen. Der Gesamtumsatz der DocCheck
Medical Services sowie der DocCheck TV und der medicalpicture bis zum
Verschmelzungszeitpunkt sank leicht von 3,5 Millionen Euro auf 3,4 Millionen Euro.

Im Gesamtjahr 2009 stiegen die Personalkosten in diesem Bereich um neun Prozent, die
sonstigen betrieblichen Kosten inklusive Konzernumlage stiegen um 120 Tsd. Euro im
Jahr 2009 auf 1,3 Millionen Euro. In diesen sind Kosten enthalten, die einmalig fiir die
Verschmelzung der DocCheck TV GmbH und der medicalpicture anfielen. Dariiber hinaus
wurde verstarkt in Messeaktivitdten und F & E investiert. Fiir das Gesamtjahr 2009 weist

der Geschaftsbereich DocCheck einen negativen EBIT in H6he von 305 Tsd. Euro aus.

DocCheck Shop

Im Geschaftsbereich DocCheck Shop wird der Teilkonzern abgebildet, der aus der
DocCheck Logistik und Medizinbedarf GmbH, Weil im Schonbuch, besteht. An der
DocCheck Logistik und Medizinbedarf GmbH, Weil im Schonbuch, halt die DocCheck AG
einen Anteil von 57,5 Prozent. Im Jahr 2009 wurde eine Kapitalerhohung durchgefiihrt,
wodurch der Anstieg im Anteilsbesitz zu erkldren ist. Der Umsatz im Segment DocCheck
Shop sank um 3,8 Prozent von 6,6 auf 6,3 Millionen Euro. Der Umsatzriickgang resultiert
aus einer Kaufzuriickhaltung der Arzte im ersten Halbjahr 2009, die auf starke
Verunsicherungen durch die Budgetreform zuriickzufiihren ist. Der Online-Handel
entwickelt sich positiv. Der Rohertrag sank um 192 Tsd. Euro von zwei Millionen Euro im
Jahr 2008 auf 1,8 Millionen Euro im Jahr 2009. Der DocCheck Shop konnte trotzdem noch

ein positives operatives Ergebnis (EBIT) von 35 Tsd. Euro erzielen.
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5 Vermogens- und Finanzlage

5.1 Bilanzsumme, liquide Mittel, Wertpapiere und Cash Flow

Die Bilanzsumme des DocCheck-Konzerns stieg von 20,8 Millionen Euro im Jahr 2008 auf
nun 21,5 Millionen Euro im Jahr 2009. Die liquiden Mittel betragen Ende 2009 10,7
Millionen Euro; davon sind 6,9 Millionen Euro in kurzfristig kiindbaren Festgeldanlagen
angelegt. Die liquiden Mittel sind im Jahr 2009 zuriickgegangen. Der Bestand verringerte
sich von 12,3 Millionen Euro auf 10,7 Millionen Euro. Der geringere Ausweis in der Bilanz
2009 ist darauf zuriickzufiihren, dass im Jahr 2009 fiir 3,2 Millionen Euro Wertpapiere
des Anlagevermdgens angeschafft wurden. Die Ende 2007 gekauften Goldreserven
(Bilanzposition ,,Anlage in Edelmetallen*) werden derzeit mit dem Einkaufswert von zwei
Millionen Euro in der Bilanz ausgewiesen. Der Riickgang der Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen um 17 Prozent von 2,3 Millionen Euro auf 1,9 Millionen Euro
ergibt sich aus der Tatsache, dass Forderungen zeitnah abgerechnet werden und einem
konsequenteren Forderungsmanagement unterliegen. Die Vorrdte sind in der Summe
von 841 Tsd. Euro auf 972 Tsd. Euro gestiegen. Der Bestand an unfertigen Leistungen des
Dienstleistungsgeschafts ist absolut um 223 Tsd. Euro auf 459 Tsd. Euro
zuriickgegangen. Der Warenbestand bezieht sich fast ausschlief3lich auf das Warenlager

von DocCheck Shop und ist um 26 Prozent auf 806 Tsd. Euro im Jahr 2009 gestiegen.

Auf der Passivseite erhohten sich die kurzfristigen Verbindlichkeiten von 2,6 Millionen
Euro auf jetzt 2,9 Millionen Euro. Der Anstieg erklart sich durch einen Anstieg in den
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und den Riickstellungen und
Zahlungsverpflichtungen aus Steuern. Das Eigenkapital des Konzerns stieg von 18,1
Millionen Euro auf 18,6 Millionen Euro zum Jahresende 2009. Die Eigenkapitalquote hat
sich im abgelaufenen Jahr um 1 Prozent auf 86 Prozent gegeniiber 87 Prozent im Vorjahr

leicht verringert.

Der Bestand an liquiden Mitteln, der 57 Prozent des Eigenkapitals abdeckt, ist um 13
Prozent und damit um 1,6 Millionen Euro gegeniiber dem Vorjahr auf jetzt 10,7 Millionen
Euro gesunken. Der gesunkene Finanzmittelbestand resultiert aus dem Kauf von den

schon vorher erwdahnten Wertpapieren des Anlagevermdogens.
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6 Unternehmensbeteiligungen

6.1 Standorte

Die DocCheck AG und alle Tochtergesellschaften auRer der DocCheck Medizinbedarf und
Logistik GmbH haben ihren Sitz in Kéln. Die DocCheck Medizinbedarf und Logistik GmbH
hat ihren Hauptsitz im siiddeutschen Weil im Schonbuch sowie eine Zweigniederlassung
in Eilenburg (Sachsen) und Essen (NRW). Eine Segmentierung der Umsatze und eine
entsprechende Ergebnisrechnung nach Standorten ist kein Bestandteil der Konzern-
Rechnungslegung. Die Segmentierung erfolgt daher nach den Geschaftsbereichen
DocCheck, DocCheck Shop und antwerpes. Die Angabe von isolierten Umsatzzahlen fiir
die einzelnen DocCheck Shop Standorte besdfie nur eine bedingte Aussagekraft. Aus

diesem Grund wird auf den Ausweis dieser Zahlen an dieser Stelle verzichtet.

6.2 Verschmelzungen

Beziiglicher der Struktur des DocCheck-Konzerns ergaben sich im Jahr 2009 weitere
gesellschaftsrechtliche Anderungen. Auf die DocCheck Medical Services Gesellschaft mit
beschrankter Haftung wurden die Gesellschaften medicalpicture Gesellschaft mit
beschrankter Haftung und die DocCheck TV Gesellschaft mit beschrankter Haftung
verschmolzen. Die medicalpicture Gesellschaft mit beschrankter Haftung ist nach
Maf3gabe des Verschmelzungsvertrags vom 17. Juni 2009, sowie der Beschliisse der
Gesellschafterversammlung der DocCheck AG vom selben Tag und der
Gesellschafterversammlung der DocCheck Medical Services Gesellschaft mit
beschrankter Haftung ebenfalls vom 17. Juni 2009 mit der DocCheck Medical Services
Gesellschaft mit beschrankter Haftung verschmolzen worden. Die Eintragung der
Verschmelzung im Handelsregister der DocCheck Medical Services GmbH erfolgte am 23.
Juni 2009. Weiter wurde die DocCheck TV Gesellschaft mit beschrankter Haftung nach
Mafigabe des Verschmelzungsvertrags vom 02. September 2009 sowie der Beschliisse
der Gesellschafterversammlung der DocCheck AG vom selben Tag und der
Gesellschafterversammlung der DocCheck Medical Services Gesellschaft mit
beschrankter Haftung ebenfalls vom 02. September 2009 mit der DocCheck Medical
Services Gesellschaft mit beschrankter Haftung verschmolzen. Die Eintragung der
Verschmelzung im Handelsregister der DocCheck Medical Services GmbH erfolgte am 11.

September 2009.
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7 Vergiitungsbericht

Name des Vorstands Gesamtbeziige

Dr. Frank Nicolas 241.802

Antwerpes, CEO
Jan Antwerpes, CFO 90.273

Pia Antwerpes, 72.583
Rechtsnachfolgerin von

Jan Antwerpes

Helmut Rieger, 33.000
Vorstand

Handelsgeschaft

Summe: 437.659

DocCheck®AG

Gezahltes Fixum
in€

181.808

46.944

72.583

33.000

334.336

Tantiemen-

zahlung in €

59.994

43.329

103.323

Anzahl der gewdhrten

Aktienoptionen zum 31.12.2009

Die DocCheck AG legt die Vergiitung der Mitglieder ihres Vorstands individuell offen. Der

folgende Vergiitungsbericht erldutert auch die Vergiitungen des Aufsichtsrates sowie

dariiber hinaus die Grundziige der Vergiitungssysteme fiir die Organe.

Die Vergiitung der Vorstandsmitglieder setzt sich, wie in der oben stehenden Tabelle im

Einzelnen aufgefiihrt, zusammen aus fixen Bestandteilen und einer ergebnisabhdngigen

Tantieme. Die Bemessungsgrundlage der Tantieme ist der Jahresiiberschuss laut

Handelsbilanz der DocCheck AG vor Steuern und nach Ergebnisabfiihrung der 10-

prozentigen Tochtergesellschaften. Die Tantieme wird nach einem festen Prozentsatz

berechnet, der fiir die einzelnen Vorstandsmitglieder unterschiedlich ist. Im Einzelnen

lautet die Tantiemenregelung wie folgt:

» Bei Dr. Frank Antwerpes sind es 7,5 Prozent vom Jahresiiberschuss vor Tantiemen

und nach Steuern; gedeckelt bei max. 33 Prozent vom Fixum.

« Bei)an Antwerpes (t 10. Mai 2009) belief sich die variable Vergiitung auf fiinf

Prozent vom Jahresiiberschuss vor Tantiemen und nach Steuern; gedeckelt bei

maximal 33 Prozent vom Fixum.
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e Helmut Rieger hat ausschlielich ein Fixum

Pensionszusagen sind vom Aufsichtsrat per Arbeitsvertrag bewilligt, jedoch bisher nicht
gewdhrt worden. Aktienoptionen oder vergleichbare Gestaltungen liegen nicht vor.
Ferner wurde eine D&0-Versicherung ohne Selbstbehalt fiir Vorstand, Aufsichtsrat und
Geschaftsfiihrer abgeschlossen. Eine individuelle Aufteilung der Pramie ist nicht

moglich. Im Geschéftsjahr 2009 betrugen die Gesamtbeziige des Vorstands 437 TEUR.

Die Vorstande Dr. Frank Nicolas Antwerpes und Jan Antwerpes (t 10. Mai 2009) haben im
Krankheitsfall einen Anspruch auf unveranderte Fortzahlung des Gehaltes fiir einen
Zeitraum von 12 Monaten, langstens bis zum Ende des Anstellungsvertrages. Im Falle
des Ablebens eines Vorstandmitgliedes erhalten die Witwe und die minderjahrigen
Kinder als Gesamtglaubiger fiir den Sterbemonat und die sechs folgenden Monate das

volle Gehalt, langstens bis zum Ende des Anstellungsvertrages.

Der Vorstand Helmut Rieger hat im Krankheitsfall einen Anspruch auf unveranderte
Fortzahlung des Gehaltes jedoch ldngstens bis zum Ende des Anstellungsvertrages. Im
Falle des Ablebens von Herrn Rieger erhalten die Witwe und die minderjahrigen Kinder
als Gesamtglaubiger fiir den Sterbemonat und die drei folgenden Monate das volle

Gehalt, langstens bis zum Ende des Anstellungsvertrages.

Dariiber hinaus bestehen keine weiteren Komponenten mit langfristiger Anreizwirkung
und Leistungen im Sinne des § 314 HGB, die den Vorstandsmitgliedern fiir den Fall der

Beendigung ihrer Tatigkeiten zugesagt worden sind.

Name des Gesamtbeziige € davon fix € davon variabel €

Aufsichtsmitglieds

Michael Thiess, 16.880 12.000 4.880

Aufsichtsratvorsitzender

Dr. Joachim Pietzko, 8.440 6.000 2.440
stellvertretender

Aufsichtsratvorsitzender

Winfried Leimeister 8.440 6.000 2.440
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Summe: 33.759 24.000 9.759

Den Aufsichtsratsmitgliedern wurden Beziige fiir ihre Tatigkeit im Aufsichtsrat in Héhe
von insgesamt 34 Tsd. Euro (im Vorjahr 29 Tsd. Euro) gewahrt. Die Mitglieder erhalten
pro Jahr 6 TEUR als fixe Tatigkeitsvergiitung, der Vorsitzende erhalt das zweifache.
Zusatzlich erhalten die Aufsichtsrate eine variable Vergiitung in Hohe der prozentualen
EBIT-Marge. Als Bemessungsgrundlage dient die fixe Vergiitung. Eine Pensionszusage

fiir Aufsichtsratsmitglieder wurde nicht gewahrt.

8 DocCheck AG

Die DocCheck AG nimmt die Aufgaben einer geschaftsfiihrenden Holding wahr und hat
ihren Geschaftssitz in Koln. Das operative Geschaft wird von den Tochtergesellschaften
betrieben. Die Aktien der Holding sind seit dem 17. April 2000 an der Frankfurter
Wertpapierbdrse notiert. Am 15. Januar 2003 erhielt die DocCheck AG die Zulassung zum
Prime Standard. Seit dem 29. Februar 2008 notiert die DocCheck AG im General
Standard der Frankfurter Wertpapierborse und stellt die Quartalszahlen in Form von

Zwischenmitteilungen dar. Die Bilanzierung der Holding erfolgt nach HGB.

8.1  Entwicklung und Lage der AG

Die DocCheck AG beschaftigte zum Jahresende 15 Mitarbeiter ohne Geschaftsfiihrer und
Auszubildende. Ihren Tochtergesellschaften bietet sie die Ubernahme von
administrativen Unternehmensfunktionen. Dazu gehdren unter anderem:

e Geschaftsfiihrung

e Rechnungswesen

e Controlling

» Facility Management

* Human Resources

» Organisationsentwicklung

» Corporate Communications

* Front-Office-Services
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Abhédngig vom Grad der Beteiligungen und vom Standort werden diese Unternehmens-
funktionen in unterschiedlicher Intensitdt von den Tochtergesellschaften abgefordert.
Die Erlose, welche die DocCheck AG aus dieser Tatigkeit erzielte, betrugen 2,95 Millionen
Euro — gegeniiber 2,88 Millionen im Vorjahr.

Zu den Erlosen der operativen Tatigkeit kamen Zinsertrage aus der Anlage der liquiden
Mittel in Ho6he von o,5 Millionen Euro sowie aus Gewinnabfiihrungsvertragen Ertrdage von
1,1 Millionen Euro und Aufwendungen aus Verlustiibernahme in Hohe von 260 Tsd. Euro.
Im Geschaftsjahr wurden auf3erplanmafiige Abschreibungen in Héhe von 317 Tsd. Euro
auf die Anteile der DocCheck Medical Services GmbH vorgenommen. Das
handelsrechtliche Ergebnis der gewdhnlichen Geschaftstatigkeit betrdagt 998 Tsd. Euro.
Trotz der Finanzkrise ist der Jahresiiberschuss der DocCheck AG im Vergleich zum
Vorjahr nur leicht um 15 Tsd. Euro auf 551 Tsd. Euro gefallen. Das Ergebnis pro Aktie
betrdgt somit 10 Cent. Im Berichtsjahr hat die Gesellschaft Unternehmensanleihen mit
einem Wert zum 31. Dezember 2009 von 3.186 Tsd. Euro erworben, was zu einer
entsprechenden Erhohung des Finanzanlagevermdégens fiihrte. Der Finanzmittelfonds
sank im Berichtsjahr von 11.924 Tsd. Euro auf 10.239 Tsd. Euro. Dabei resultierte aus
dem Erwerb der Unternehmensanleihen ein Mittelabfluss i.H.v. 3.277 Tsd. Euro, welcher
sich aus dem Kaufpreis der Unternehmensanleihen und den aufgelaufenen Stiickzinsen

zum Erwerbszeitpunk zusammensetzte.

Vorstand und Aufsichtsrat der DocCheck AG werden der ordentlichen Hauptversammlung
am 12. Mai 2010 vorschlagen, fiir das Geschaftsjahr 2009 eine Dividende von 5 Cent

auszuzahlen.

8.2 Dividende

Die ordentliche Hauptversammlung der DocCheck AG hat am 20. Mai 2009 beschlossen
fiir das Geschaftsjahr 2008 eine Dividende von 5 Cent auszuschiitten. Die Ausschiittung
erfolgte zum 22.05.2009 und betrug 267.011,80 Euro. Die Anteile, welche die

Gesellschaft als eigene Anteile halt, waren nicht dividendenberechtigt.

8.3  Stock Options

Im Geschaftsjahr 2009 bestanden weiterhin keine Aktienoptionsprogramme.
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9 Nachtragsbericht

9.1 Dividende
Am 4. Médrz 2010 haben Vorstand und Aufsichtsrat der DocCheck AG beschlossen, der
ordentlichen Hauptversammlung am 12. Mai 2010 vorzuschlagen, eine Dividende von

0,05 Euro je dividendenberechtigter Stiickaktie auszuschiitten.

9.2 Meldungen gemafl § 21 Absatz 1 WpHG

Pia Antwerpes, Deutschland, hat uns gemaf3 § 21 Absatz 1 WpHG mitgeteilt, dass ihr
Stimmrechtsanteil an unserer Gesellschaft am 10.02.2010 nun 0,0 Prozent (0,0
Stimmrechte) betrdgt. Ferner hat Pia Antwerpes, Deutschland, uns gemaf} § 21 Absatz 1
WpHG mitgeteilt, dass ihr Anteil an unserer Gesellschaft nach § 22 Absatz 1 Satz 1 Nr. 4
WpHG als Zurechnung von Ben Antwerpes am 10.02.2010 nun 7,58 Prozent (405.043,5
Aktien) betragt.

Ben Antwerpes, Deutschland, hat uns gemaf § 21 Absatz 1 WpHG mitgeteilt, dass sein
Stimmrechtsanteil an unserer Gesellschaft am 10.02.2010 nun 15,16 Prozent

(810.087 Stimmrechte) betrdgt.

9.3 Geplante Kapitalma3nahme

In der Aufsichtsratssitzung vom 4. Mdrz 2010 wurde vom Vorstand die geplante
KapitalmaBnahme ,,Offentlicher Aktienriickkauf* inklusive der Eckdaten mit dem
Aufsichtsrat diskutiert. Eine endgiiltige Entscheidung liber die Durchfiihrung der

Mafinahme erfolgt erst am Tag der Bilanzsitzung und damit am 11. Mdrz 2010.

10 Risiken und Chancen

Grundlage fiir die Identifizierung von Risiken und Chancen in der DocCheck-Gruppe sind
die Vorstands- und Aufsichtsratssitzungen, gesonderte Strategietage mit allen
Vorstanden, Unitleitern in Budgetverantwortung und den Geschaftsfiihrern aller Tochter
sowie eine regelmaflig durchgefiihrte Fiihrungskraftebefragung. Dariiber hinaus nimmt
der Vorstand der Gesellschaft kontinuierliche Marktbeobachtungen und
Wettbewerbsanalysen vor. Das Risikomanagement ist dariiber hinaus in den

Planungsprozessen der Gesellschaft verankert.
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Auf dieser Basis wurden die Chancen und Risiken des Unternehmens in fiinf
Themenkomplexe unterteilt. Mit diesen Themenkomplexen soll die Umwelt des
Unternehmens moglichst vollstandig erfasst werden:

e Markt | Kunden | Strategie

* Systeme

* Kosten

* Human Resources

e Finanzanlagen

10.1  Markt | Kunden | Strategie

Die DocCheck-Gruppe erzielt mehr als 75 Prozent ihres Umsatzes im Gesundheitsmarkt
und hier vor allem im Teilbereich des Pharmamarktes. Dieser Markt stellt sich insoweit
als robust dar, als dass er trotz einer volatilen Weltwirtschaftsentwicklung
Wachstumspotential hat. Dieses Potential resultiert aus der demographischen
Veranderung sowie einer Nachfragezunahme fiir die Gesundheitsvorsorge. Der
DocCheck-Konzern fokussiert seine Aktivitdten daher auf diesen Wachstumsmarkt. Diese

Fokussierung bringt die Chance auf Synergien in allen Konzernprozessen.

Risiken

Die besondere Herausforderung fiir die Branche ergibt sich aus dem staatlichen Streben
nach Kostenreduktion im Gesundheitswesen. Ein Grof3teil der Gesundheitsausgaben
wird staatlich oder quasistaatlich finanziert. Aus diesem Grund ist dieser Markt einer
Vielzahl von regulativen Eingriffen durch den Gesetzgeber ausgesetzt. Ihr Einfluss hebt
einen Teil des Wachstums auf, das durch Innovationen und steigende Nachfrage erzeugt
wird. Hersteller sind in zunehmendem Mafe gefordert, die Wirksamkeit ihrer
Therapieansdtze wissenschaftlich zu belegen. Daraus resultieren Unsicherheiten fiir die
Markteinfiihrung neuer Produkte und fiir die Fortfiihrung bestehender Produkte. Das
kann - auch spontan - Einfluss auf die Hohe und Struktur der Marketingbudgets der
Kunden der DocCheck AG haben. Das Eintreten und die Auswirkungen solcher
Anderungen sind regelméRig dem Ausmaf und dem Zeitpunkt nach nicht

vorhersehbar.
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Die Einflussnahme der Politik auf den Gesundheitsmarkt war im Wahljahr 2009 gering. In
der zweiten Jahreshalfte des Jahres 2010 ist mit erhohten Kostendampfungsmafinahmen
zu rechnen, die sich zum Zeitpunkt der Berichtserstellung bereits absehbar auf den
Arzneimittelmarkt fokussieren. Dabei soll es auch bei den Arzneimittelinnovationen, die
bislang von SparmaBBnahmen weitgehend verschont blieben, zu Preisfestsetzungen
kommen. Auch wenn der vom Gesetzgeber geplante Malnahmenkatalog noch nicht in
allen Details bekannt ist, rechnet die DocCheck AG mit einem deutlich schwierigeren
Marktumfeld, das Einfluss auf die Umsatze und das operative Ergebnis des

Unternehmens haben kann.

Aus der Finanzmarktkrise konnten ebenfalls Risiken fiir den Konzern erwachsen. Bis
zum Bilanzstichtag hat die Krise die Finanzierung des DocCheck-Konzerns nicht
negativ beeinflusst. Dies ist begriindet durch den hohen Bestand an liquiden Mitteln
und der damit verbundenen Unabhangigkeit von Fremdfinanzierungen. Ein
Refinanzierungsrisiko besteht insoweit nicht. Auf Grund des gesunkenen Zinsniveaus
fallen die Zinsertrage aus den liquiden Mitteln niedriger aus. Dieser Zustand wird sich
voraussichtlich auch in 2010 nicht dandern. Der Konzern ist zur Finanzierung seiner
Geschaftstatigkeit nicht auf die Zinsertrage angewiesen.

Die Auswirkungen der Finanzkrise auf die Gesamtwirtschaft stellen gleichwohl ein
Risiko dar, weil sie die Investitionsneigung der Kunden der DocCheck AG negativ
beeinflussen kann. Zum Bilanzstichtag sind wichtige Indikatoren wie der
Auftragseingang nicht negativ betroffen. Fiir das Geschaftsjahr 2010 kénnen solche
Folgen der Finanzkrise fiir die Geschaftstatigkeit des Konzerns jedoch nicht

ausgeschlossen werden.

Fiir die Beschaffungsmarktseite sind weiterhin Preisanderungs-, Ausfall- und
Liquiditatsrisiken sowie Risiken aus Zahlungsstromschwankungen fiir die Gesellschaft
im Blick zu halten. Ein mogliches Ausfallrisiko stellt das Kreditrisiko dar. Fiir die
origindren Finanzinstrumente des Konzerns ergaben sich am Bilanzstichtag allerdings
keine Risiken von wesentlicher Bedeutung. Einem moglichen Ausfallrisiko ist die
Gesellschaft hauptsachlich bei den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
ausgesetzt. Die Gesellschaft fiihrt fortlaufend Kreditwiirdigkeitspriifungen ihrer Kunden

durch und hat aufgrund ihrer Kundenstruktur in der Vergangenheit kaum
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Forderungsausfille zu beklagen gehabt. Es liegen keine durch ihre Altersstruktur
tiberfdlligen Vermodgensgegenstande vor. Die Forderungen werden im Konzern nach ihrer
Altersstruktur wertberichtigt. Alle Forderungen, die alter als 6 Monate sind, werden zu

100 Prozent wertberichtigt. Sicherheiten wurden nicht einbehalten.

Mogliche Liquiditatsrisiken werden durch die Einforderungen von Kundenanzahlungen
fiir mittelgrof3e bis grof3e Projekte abgesichert. Somit entfdllt in den Bereichen ein
Liquiditatsrisiko. Samtliche finanziellen Verbindlichkeiten der Gesellschaft sind

kurzfristiger Natur.

Die Konzernunternehmen besitzen zum 31. Dezember 2009 keine nennenswerten
Forderungen oder Verbindlichkeiten in auslandischer Wahrung, somit besteht am

Bilanzstichtag kein Wechselkursrisiko.

Bei den verzinslichen Forderungen und Schulden des Unternehmens sind iiberwiegend
Festzinsen vereinbart. Marktzinsanderungen wiirden sich hier nur dann auswirken, wenn
diese Finanzinstrumente zum fair value bilanziert waren. Da dies nicht der Fall ist,
unterliegen die Finanzinstrumente mit fester Verzinsung keinen Zinsdanderungsrisiken im

Sinne von IFRS 7.

Die Konzernunternehmen haben keine Vertrage iiber Zinsderivate abgeschlossen. Am
Bilanzstichtag besteht damit kein Zinsrisiko aus solchen Derivaten. Demzufolge wurde
keine Sensitivitatsanalyse im Hinblick auf Zinsanderungen durchgefiihrt.

In Bezug auf moégliche Preisrisiken lasst sich festhalten, dass die Gesellschaft am
Bilanzstichtag Anteile in Form von Anleihen an anderen borsennotierten Unternehmen
halt. Hinsichtlich der erworbenen Anleihen besteht ein Marktpreisrisiko aufgrund der
Tatsache, dass diese Wertpapiere an der Borse gehandelt werden und allgemeinen
Marktschwankungen unterliegen. Da die Anleihen bis zur Endfalligkeit gehalten werden,

ist die Gesellschaft diesen Marktpreisrisiken nicht unmittelbar ausgesetzt.
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Chancen

Die DocCheck-Gruppe geht davon aus, dass der Kostendruck im Gesundheitswesen zu
einer verstarkten Nachfrage nach kostengiinstigeren Marketinginstrumenten und
-kandlen fiihren wird und in der Folge zu einer verstarkten Nachfrage nach eMarketing-
Maflnahmen und integrierten Marketingkonzepten. Auf diese Trends ist die Strategie
der DocCheck-Gruppe ausgerichtet. Ob durch die verstarkte Nachfrage in diesem
Segment Umsatzriickgdnge an anderer Stelle aufgefangen werden kénnen, ist jedoch
nicht klar abzusehen.

Die Krise der Finanzmarkte und der Wirtschaft insgesamt konnte zu einer
Marktbereinigung fiihren, wenn finanzschwache oder durch Risikokapital finanzierte
Wettbewerber vom Markt verschwinden. Gleichzeitig konnte der DocCheck-Konzern
aufgrund seiner guten Eigenkapitalstruktur auch bei einer Verschlechterung der
Geschaftsaussichten seine Strategie weiterverfolgen. Damit konnte der Abstand zum
Wettbewerb weiter vergrofert werden. Die DocCheck-Gruppe hdtte dann die
Moglichkeit, vom ndchsten Konjunkturzyklus iiberproportional zu profitieren.
Zusdtzlich konnten Kunden bei der Auftragsvergabe Dienstleister wie die DocCheck-
Gruppe bevorzugen, die sowohl leistungs- als auch finanzstark sind, um damit auch

mittelfristig die vertragsgerechte Leistungserstellung sicher zu stellen.

10.2 Systeme

Die Strategie des DocCheck-Konzerns baut auf der Vernetzung der einzelnen
Aktivitaten in der Gruppe zu einem Produkt- und Dienstleistungsportfolio mit
Alleinstellungsmerkmal auf. Nicht in allen, aber in den meisten Einzelbereichen gibt
es jeweils starke Konkurrenten. In der Kombination und der organisatorisch engen
Verzahnung von Marktkenntnis, Marketing-Know-how und Zielgruppenkanal hat das

Geschaftsmodell der DocCheck-Gruppe eine einzigartige Marktstellung.

Risiken

Im Vergleich zu einer One-Product-Company stellt das Geschaftsmodell der DocCheck-
Gruppe, das stark auf projektorientierte Dienstleistungen aufbaut, besondere
Anspriiche an die Kommunikation und Zusammenarbeit zwischen den Mitarbeitern, an

die Planung und die Prozesse im Unternehmen und damit an die Unternehmenskultur.
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Der Erfolg der Strategie kann durch Abteilungsdenken gefdahrdet werden. Die
kontinuierliche Anpassung der Prozesse an das sich wandelnde Serviceportfolio birgt
das Risiko von Fehlallokationen und Fehlsteuerungen. Die Komplexitadt des
Unternehmens konnte so grof} werden, dass es zunehmend schwerer wiirde den
Konzern wirtschaftlich zu fiihren. Der DocCheck-Konzern strebt daher danach, Anzahl

und Grof3e der Geschiftsbereiche auf einem effizienten Niveau zu halten.

Fiir den Geschaftsbetrieb des Konzerns sind umfangreiche IT-Systeme installiert. Die
meisten IT-Systeme von DocCheck sind redundant ausgelegt, wichtige Daten doppelt
gesichert. Durch einen unvorhergesehenen Ausfall von Hard- oder Software-
Komponenten kann es dennoch zu Service- und Umsatzausfdllen kommen. Der Ausfall
oder der Missbrauch der IT-Systeme oder der darin gespeicherten Daten kann die

Leistungsfahigkeit und Reputation des Unternehmens beschadigen.

Chancen

Durch eine Reihe von Maf3nahmen im Bereich der Organisations- und
Personalentwicklung ist es der DocCheck-Gruppe in den letzten Jahren erfolgreich
gelungen, die Unternehmenskultur mit der wachsenden Komplexitdt des
Unternehmens zu entwickeln. Im Jahr 2009 konnte die Konzernstruktur weiter
vereinfacht werden, mit positiven Resultaten fiir die Komplexitdtskosten im Konzern.

Weitere Mafinahmen in diese Richtung werden angestrebt.

10.3 Kosten

Die wesentlichen Kostenpositionen des Konzerns konnten im Jahr 2009 stabil

gehalten werden.

Risiken

Fiir das Geschaftsjahr 2010 ist aufgrund einer anziehenden Inflation mit
Kostensteigerungen zu rechnen, insbesondere bei den Personalkosten. Dem
gegeniiber stehen Kostenreduktionen aus strukturellen Veranderungen und
Nachverhandlungen. Dennoch handelt es sich bei den Personalkosten,

Abschreibungen und sonstigen Aufwdanden um Kosten, die einem Riickgang der
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Auslastung nicht ohne Weiteres angepasst werden kénnen. Sollte die Auslastung

deutlich abfallen, besteht das Risiko erheblicher operativer Verluste.

Chancen

Auf der Kostenseite ergeben sich Chancen durch die Fixkostendegression der
Holdingkosten durch Wachstum. Der Konzern ist durch die Notierung im General
Standard sowie der vergleichsweise komplexen Konzernstruktur mit iiberproportional
hohen Kosten im Vergleich zu weniger komplexen und nicht 6ffentlich notierten
Unternehmen belastet. Durch eine Verringerung der Komplexitdt sowie des
Wachstums des Konzerns kann dieser Nachteil gemindert werden. In 2009 wurden
weitere MaBBnahmen in diese Richtung durchgefiihrt. Die medicalpicture GmbH und die
DocCheck TV GmbH wurden auf die DocCheck Medical Services GmbH verschmolzen.
Dadurch ergeben sich verringerte Personalkosten, Managementbelastungen sowie
Prozessvereinfachungen im Rechnungswesen und Controlling.

Die Strategie der Verwdsserung der Holdingkosten durch das Konzernwachstum war
auch in 2009 erfolgreich. So sind die Overheadkosten (Vorstand, Investor Relations,
Rechnungswesen, Controlling) weniger schnell gestiegen als der Konzern gewachsen
ist. Diese Entwicklung soll sich in der Zukunft fortsetzen. Voraussetzung dafiir ist ein
Konzernwachstum oberhalb der Inflationsrate, die in etwa das Wachstum der

Overheadkosten bestimmt.

10.4 Human Resources

Die Entwicklung der DocCheck-Gruppe basiert auf einer stabilen Unternehmenskultur.
Diese spiegelt sich in einer hohen Identifikation der Mitarbeiter mit den
Unternehmenszielen und einer im Branchenvergleich geringen Fluktuation im

Unternehmen wider.

Risiken

Die Rekrutierung von qualifizierten Mitarbeitern ist nach wie vor schwierig. Hier
steuert das Unternehmen mit kreativen Wegen in der Personalakquise, der

Beschaftigung freier Mitarbeiter sowie einer starkeren Bindung von bestehenden
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Mitarbeitern gegen. Ein besonderes Risiko stellt der Mangel an qualifiziertem IT-
Personal dar. Hier herrscht eine grofie Personalnachfrage bei geringem
Personalangebot. Die erfolglose Rekrutierung von IT-Fachkraften kann zu einem
verringerten Innovationstempo der DocCheck AG und damit auch zu einer

Verschlechterung der Wettbewerbsfahigkeit fiihren.

Weiteres Risikopotential besteht in der Konzentration von Fiihrungsaufgaben auf zu
wenige Personen. Hier versucht die Gesellschaft durch gezielte Ausbildung von
Fiihrungspersonal entgegen zu wirken. Durch die Verkniipfung von Know-how, Kapital
und Fiihrungsaufgaben kdnnte der Ausfall von Dr. Frank Antwerpes zu einer

schwierigen Lage fiir das Unternehmen fiihren.

Chancen

Der DocCheck-Konzern qualifiziert weiterhin Mitarbeiter fiir Fiihrungsaufgaben. Es
existiert eine stabile zweite Fiihrungsebene, die einen substanziellen Beitrag zur
Entwicklung des Konzerns leistet. Die weitere Entwicklung und Bindung der
Fiihrungskrafte birgt das Potential, das Unternehmen noch schneller und

strategieorientierter zu entwickeln.

Die Chancen bei der Rekrutierung von qualifizierten Berufseinsteigern und
Berufserfahrenen verbessern sich fiir den Konzern in der nun wieder schwierigeren
wirtschaftlichen Phase, da der Konzern iiberaus krisensicher finanziert ist. Hinzu kommt,
dass DocCheck als Arbeitgeber zunehmend attraktiver wird. Dies hdangt mit dem
Wachstum des Konzerns sowie der konsequenten Personalentwicklung zusammen,
durch die zunehmend attraktive Stellen und Perspektiven entwickelt werden kénnen.
Zum Anderen kann der Konzern mittlerweile auf eine Art Alumni-Netzwerk verweisen,
dessen Mitglieder nicht wenigen Bewerbern als positive Referenz dienen.

Die Angaben der Chancen aus dem Human Resources Bereich und hier vor allem die
kontinuierliche Personalentwicklung und die damit verbundene Nachwuchsférderung
spiegeln auch die nichtfinanziellen Leistungsindikatoren wider wie sie nach § 289

Abs. 3 HGB anzugeben sind.
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10.5 Finanzanlagen

Die DocCheck-Gruppe verfolgt bei Finanzanlagen eine konservative Anlagestrategie.
Das Unternehmen sieht den Schwerpunkt seiner Tatigkeit nicht im

Anlagemanagement, sondern in der Erzielung von Gewinnen im operativen Geschaft.

Risiken

Ein Teil der Finanzanlagen der DocCheck-Gruppe sind in Edelmetallen angelegt. Die
Edelmetallanlagen dienen in erster Linie zur Absicherung des Inflationsrisikos. Die
Wertentwicklung dieser Anlage ist nicht vorhersehbar. Edelmetalle unterliegen
grofderen Kursschwankungen, so dass nicht ausgeschlossen werden kann, dass sich

der Wert dieser Anlagen zeitweise oder dauerhaft deutlich reduziert.

10.6 Internes Kontroll- und Risikomanagementsystem — wesentliche Merkmale nach
§§ 289 Abs. 5 und 315 Abs. 2 Nr. 5 HGB

Die Basis des Kontroll- und Risikomanagements des DocCheck-Konzerns ist die
Unternehmensstrategie. Soweit das unternehmerische Handeln es im Rahmen der
Strategie erfordert, werden iiberschaubare und beherrschbare Risiken bewusst in Kauf
genommen. Dariiber hinaus gehende Risiken werden mit dem Ziel kontrolliert und
gesteuert, Eintrittswahrscheinlichkeit und/oder Schadensausmaf fiir den DocCheck-
Konzern so zu minimieren, dass mindestens die wirtschaftlich sinnvolle Fortexistenz

des Konzerns und seiner Einheiten gewahrleistet ist.

Die Verantwortung fiir das Kontroll- und Risikomanagementsystem liegt beim
Vorstand, der es mit Unterstiitzung der Bereiche Controlling und Rechnungswesen um-
und durchsetzt. Der Vorstand berichtet dazu neben den regelmafig stattfindenden
Aufsichtratssitzungen alle zwei Monate dem Aufsichtsrat. In besonderen Fallen erfolgt
eine ad hoc Berichterstattung an den Aufsichtsrat. Die DocCheck AG betrachtet
Risikomanagement als integralen Teil der Unternehmensfiihrung. Daher wird der
Risikomanagementprozess aus der DocCheck AG heraus gesteuert und iiberwacht,
aber durch alle Mitarbeiter des Konzerns, insbesondere durch die Fiihrungskrafte,

gelebt.
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Das bestehende Kontroll- und Risikomanagementsystem ist in einem elektronischen
Risikomanagementhandbuch dokumentiert. Zentrale Bestandteile des
Risikomanagementsystems sind die Fiihrungs- und Controllingprozesse,
konzerninterne Guidelines, Risikoinventur, IT-Sicherheit und das Berichtswesen.

Die Fiihrungsprozesse im Konzern sehen mindestens wochentliche Abstimmungen
zwischen Vorstand und Fiihrungskraften vor. Hinzu kommen weitere spontane oder
geplante Abstimmungen. Auf Grund der GréBBe des Konzerns ist der Vorstand stark in
das Tagesgeschaft involviert und schon dadurch iiber die laufenden Geschaftsvorfille

gut informiert.

In die Rechnungslegungsprozesse selbst integrierte sowie parallel dazu existierende
Uberwachungsmainahmen sind wesentlicher Teil des Uberwachungssystems. Es
existieren stringente Regelungen fiir vielfaltige Rechnungslegungsprozesse. So sind
die Zeichnungsberechtigungen fiir Bestellungen, Eingangsrechnungen und Zahlungen
exakt definiert. Alle Cash-relevanten Prozesse unterliegen mindestens dem Vier-
Augen-Prinzip, unter Einbeziehung des Vorstands. Kundenauftrage sind, da
bewertungsrelevant, unverziiglich in der EDV zu erfassen. Alle erforderlichen
Buchungen sind zeitnah und vollstandig auszufiihren. Zur Erstellung des Abschlusses
wird mit der Diamant/3 ein spezialisiertes Rechnungswesensystem mit integrierter
Konsolidierung eingesetzt. Dadurch werden Schnittstellen minimiert. Die korrekte
Verwendung und Einrichtung des Systems wird durch die IT-Priifung im Rahmen der

Konzernabschlusspriifung gepriift.

Auf Grund der geringen Grof3e des Konzerns im Vergleich zu anderen borsennotierten
Unternehmen ist die Komplexitdt in der Konzernrechungslegung deutlich reduziert.
Daher kommen keine spezialisierten Systeme fiir die Erstellung und Verarbeitung von

Berichtspackages oder fiir die Erstellung des Anhangs zum Einsatz.

Die Zentralisierung aller Verwaltungsfunktionen, insbesondere des
Rechnungswesens, in der Holding unter der direkten Leitung durch den
Konzernvorstand stellt die vollstandige und gleichartige Erfassung aller

Geschaftsvorfalle sicher und gewdhrleistet die Besetzung der relevanten Stellen mit
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addquat qualifizierten Mitarbeitern. Unter anderem dadurch wird die Einhaltung der

mafigeblichen Vorschriften gewahrleistet.

Besondere Geschaftsvorfdlle, wie z.B. Verschmelzungsvorgange, werden mit der
Unterstiitzung durch Anwalte, Steuerberater- und Wirtschaftspriifer durchgefiihrt.

Diese sind unabhdngig von den Konzernabschlusspriifern.

Die Priifung des Konzernabschlusses durch die Abschlusspriifer ist ein wesentliches
Element externer und prozessunabhingiger UberwachungsmaBnahmen des
Konzernrechnungslegungsprozesses. Hinzu kommen regelmafiige Priifungen durch

Steuerbehdrden und Trager der Sozialversicherungen.

Die Verteilung von Ausfiihrungs- und Genehmigungsprozessen auf mehrere Personen,
in der Regel unter Einbeziehung des Vorstandes, verringert das Risiko krimineller

Handlungen durch Mitarbeiter.

Im Unternehmen existiert ein umfassendes Berichtswesen. Uber die wesentlichen
Indikatoren (Auftragseingang, Auslastung, Entwicklung der Kundenprojekte, ggf.
Umsatz) wird wochentlich dem Vorstand berichtet. Monatlich wird ein entsprechendes

umfassendes Reporting erstellt.

Die Sicherheit der IT-Systeme wird durch interne Regelungen bestimmt, die bekannt
sind und durchgesetzt werden. Dariiber hinaus erfolgen externe Audits durch Kunden,

Fachfirmen sowie im Rahmen der Konzernabschlusspriifung durch die IT-Priifer.

Im Rahmen der laufenden Risikobeobachtung werden Risiken standig auf ihre
Eintrittswahrscheinlichkeit und ihr Schadensausmaf} hin bewertet. Zusatzlich wird
jahrlich unter den Fiihrungskraften eine Risikobefragung durchgefiihrt, deren

Ergebnisse mit in die Risikoinventur einflief3en.

Risiken werden, wo wirtschaftlich moglich und sinnvoll, durch Versicherungen

abgesichert. So werden insbesondere Risiken aus Haftpflicht, aus dem Untergang des

30



DocCheck®AG

Firmenvermogens, sowie aus Betriebsunterbrechungen abgesichert. Absicherungen
von Wahrungs- oder Kursschwankungen erfolgen nicht.

Allen Kontroll- und Risikomanagementsystemen zum Trotz kénnen
Fehleinschdatzungen, punktuell unzureichende Kontrollen, unerwartete Umstande oder

kriminelle Handlungen nie ganzlich ausgeschlossen werden.

11 Prognosebericht

11.1  Konjunkturausblick / Wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Bezogen auf die Weltwirtschaft hat die Finanzkrise 2009 vor allem die konjunkturelle
Entwicklung der Giitermdrkte belastet und dann in der Folge auf die
Dienstleistungsmarkte {ibergegriffen. In der zweiten Jahreshalfte entspannte sich die
Lage etwas auf Grund der greifenden stabilisierenden MaBnahmen von staatlicher Seite.
Fiir die Weltwirtschaft wird fiir das Jahr 2010 mit einem globalen Wachstum von 3,1
Prozent gerechnet - allerdings hier vor allem getrieben von den aufstrebenden Staaten

aus dem asiatischen Raum.

Fiir Europa wird 2010 derzeit eine verhalten positive Entwicklung erwartet. Prognostiziert
ist ein Wachstum von 0,3 Prozent iiber den gesamten Euroraum. Allerdings muss fiir den
Euroraum einschrdankend erwdhnt werden, dass die Entwicklung in Europa sicher stark
davon abhingig ist, wie die Linder, die von Uberschuldung bedroht sind, in der Lage

und Willens sind ihre Schulden in den Griff zu bekommen.

Fiir Deutschland wird, der Prognose iiber den gesamten Euroraum folgend, ein
Wachstum von 0,3 Prozent erwartet. Allerdings hatte 2009 die Finanzkrise auf das
deutsche Konsumverhalten noch nicht die prognostizierten starken Auswirkungen, wie
sie das auf das Investitionsverhalten der Unternehmen hatte. Fiir 2010 ist hier sicher mit
einer verstdrkten Unsicherheit der Verbraucher zu rechnen und damit einhergehend mit

einem Riickgang des privaten Konsums.

11.2  Entwicklung auf den Absatzmirkten / Ertragslage / Dividende

Die DocCheck AG ist in erster Linie im Bereich Gesundheitswirtschaft tatig. Der

Gesundheitsmarkt ist an sich weniger zyklisch als andere Markte. Dies macht sich vor
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allem in der Rezession, wie sie sich 2009 zeigte, bemerkbar. Allerdings ist dieser Markt
auch ein stark vom Staat regulierter Markt. Fiir das 2. Halbjahr 2010 sind umfangreiche
staatliche Eingriffe in den Gesundheitsmarkt absehbar. Grundsatzlich lasst sich aber
festhalten, dass die DocCheck-Gruppe vom Trend zu integrierter Kommunikation
profitiert. Durch den rechtzeitigen Einstieg in e-Marketing, in Tablet-PC gestiitzte
AuBendienstkommunikation und Online-PR konnten wir unsere Kompetenz in Erstellung
integrierter Kampagnen weiter ausbauen. Und nicht zuletzt profitieren antwerpes und
DocCheck von der intensiven Zusammenarbeit und sind in der Lage ein nahezu
einmaliges Angebot zu unterbreiten: Kommunikationskonzept und Zielgruppenkanal aus

einer Hand.

Fiir das Segment antwerpes ist eine konkrete Umsatz- und Ertragsprognose zur Zeit nicht
moglich, da der Markt fiir Kommunikationsdienstleistungen extrem volatil ist. Nach
einem umsatzseitig sehr guten Jahr 2009 wird es schwierig bei dem gegebenen
gesamtwirtschaftlichen Umfeld diese Umsatzzahlen fiir 2010 zu wiederholen.

Die Unternehmensfiihrung geht davon aus, dass das Segment DocCheck umsatzmaflig
von der Verlagerung der Marketingaktivitaten ins Internet weiterhin profitieren wird,
allerdings konnten gegebenenfalls einen Verringerung der Marketingbudgets insgesamt
in 2010 dazu fiihren, dass auch die Ausgaben fiir das e-Marketing sinken. Ertragsseitig
stehen Investitionen in den weiteren Ausbau der DocCheck Services an, um die gute
Marktposition auch fiir 2010 zu festigen. Fiir die Ertrdge des DocCheck Segments

bedeutet diese Zukunftsinvestition weiterhin eine Belastung.

Die Handelsumsatze im Segment DocCheck Shop sind in hohem Maf3e abhdngig von der
Investitionsbereitschaft der Arzte. Bei der gesamtwirtschaftlichen Lage und der derzeit
noch unklaren politischen Plane zur weiteren Regulierung des Gesundheitsmarktes lasst

sich auch hier keine Prognose treffen.

Die DocCheck-Gruppe ist im Jahr 2009 gewachsen, profitabel, gut finanziert und
strategisch gut positioniert. Die gute Marktposition und solide Finanzierung verschafft
der DocCheck-Gruppe auch 2010 eine gute Startposition. Die Risiken, die sich aus der

unternehmerischen Tatigkeit auf dem Gesundheitsmarkt ergeben, werden ausfiihrlich im
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Risikobericht beschrieben. Die DocCheck-Gruppe rechnet auf Grund der genannten
Einschrankungen maximal mit einer Ertragslage auf Vorjahresniveau.

Die bereits beschriebenen Markt- und Geschaftsrisiken fiihren dazu, dass die DocCheck
AG noch keine Prognose beziiglich einer moglichen Dividende trifft. Allerdings hat das
Unternehmen, kontinuierlich, sofern es die Ertragslage erlaubte, eine Dividende
ausgeschiittet und tut dies fiir das Geschaftsjahr 2009 erneut. Sollte es die Ertragslage
ermoglichen, so ist davon auszugehen, dass das Unternehmen an seiner

Dividendenpolitik festhalt.

Finanzlage

Insgesamt verfiigt die DocCheck-Gruppe iiber hohe Liquiditat. Mégliche Risiken
beziiglich der Finanzlage werden eingehend im Risikobericht beschrieben. An dieser
Stelle erwdhnt werden sollte allerdings die hohe Eigenkapitalquote von rund 8o Prozent
und der hohe Cashanteil des Eigenkapitals der DocCheck-Gruppe. Das Unternehmen ist
somit solide finanziert und erwartet auch fiir das Jahr 2010 diesbeziiglich — vorbehaltlich

der gesamtwirtschaftlichen Lage — keine tiefgreifenden Veranderungen.

Ausblick fiir das Jahr 2011

So schwer wie sich derzeit schon fiir 2010 verbindliche Aussagen treffen lassen, um so
schwerer ist dies fiir das Jahr 2011. Es ldsst sich an dieser Stelle nur festhalten, dass,
sollten die im Risikobericht beschriebenen Marktrisiken eintreten, davon auszugehen
ist, dass sich die Umsatz- und Ertragslage der DocCheck-Gruppe vermutlich
verschlechtern wird. Vor allem die moglichen staatlichen Regulierungen wiirden, so sie
denn kamen, erst 2011 greifen und damit die Umsatz- und Ertragslage des Unternehmens

nachhaltig beeinflussen.

12 Bericht zur Unternehmensfiihrung und Entsprechenserkldarung zum
Deutschen Corporate Governance Kodex

Borsennotierte Aktiengesellschaften haben iiber die Corporate Governance und die
Unternehmensfiihrungspraktiken in einer sogenannten ,,Erklarung zur

Unternehmensfiihrung® zu informieren (§ 289a HGB). Die Erkldrung ist dabei entweder in
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einem gesonderten Teil des Lageberichts aufzunehmen oder auf der Internetseite der
Gesellschaft offentlich zuganglich zu machen. Die DocCheck AG veroffentlicht die
Erkldarung zur Unternehmensfiihrung auf ihrer Internetseite www.doccheck.ag unter der

Rubrik Company/Erklarung Unternehmensfiihrung.

13  Angaben nach §§ 289 Abs. 4 ff., 315 Abs. 4 HGB

Das gezeichnete Kapital der Gesellschaft betrug zum 31. Dezember 2009 5.343.452,00
Euro und ist eingeteilt in 5.343.452 auf den Inhaber lautende nennwertlose
Namensaktien. Die Gesellschaft hat ausschlief3lich Stammaktien ausgegeben. Mit allen
Aktien sind die gleichen Rechte und Pflichten verbunden. Insbesondere vermittelt jede
Aktie eine Stimme am Anteil am Gewinn der Gesellschaft, welcher dem rechnerischen

Anteil der Aktie am Grundkapital entspricht.

Es existieren keine Beschrinkungen, die Stimmrechte oder Ubertragung von Aktien

betreffen. Damit hat eine Aktie einen Anteil am Grundkapital von einem Euro.

Am Grundkapital der Gesellschaft bestanden zum 31. Dezember 2009 von Dr. Frank
Antwerpes und Pia Antwerpes direkte Beteiligungen, die 10 Prozent der Stimmrechte

tiberschreiten.

Es gibt keine Aktien der Gesellschaft, die mit Sonderrechten ausgestattet sind, die

Kontrollbefugnisse verleihen.

Die Ernennung und Abberufung des Vorstandes ist in §§ 84, 85 AktG sowie in § 7 Abs. 2
der Satzung der DocCheck AG geregelt:

,Die Bestellung und der Widerruf der Bestellung von Vorstandsmitgliedern erfolgt durch
den Aufsichtsrat, der auch deren Zahl bestimmt. Der Aufsichtsrat kann einen
Vorsitzenden des Vorstands sowie einen stellvertretenden Vorsitzenden des Vorstands

ernennen.

34



DocCheck® AG

Anderungen der Satzung sind grundsétzlich in §§ 179, 181, 133 AktG geregelt.
Verschiedene weitere Vorschriften des AktG sind unter Umstdanden ebenfalls einschlagig
bei Satzungsanderungen und -ergdanzen beziehungsweise verdrangen die vorgenannten
Regelungen. Als Beispiel sei hier §§ 182ff. AktG bei Kapitalerhéhungen, §§ 222ff. AktG
bei Kapitalherabsetzungen sowie § 262 AktG bei Auflosung der Aktiengesellschaft
genannt. Nach § 17 der Satzung der DocCheck AG ist der Aufsichtsrat befugt,

Anderungen der Satzung, die nur deren Fassung betreffen, zu beschliefen.

Der Vorstand hat die ihm durch Gesetz und Satzung eingerdaumten Befugnisse, welche
im Kern die Befugnisse zur Leitung der Gesellschaft unter eigener Verantwortung und

Vertretung nach auBen umfassen.

Mit Beschluss der Hauptversammlung vom 20. Mai 2009 zu Punkt 6 der Tagesordnung
wurde der Vorstand ermdchtigt bis zu 590.431 Stiick eigene Aktien zu erwerben. Zum 31.
Dezember 2009 hat die Gesellschaft 3216 Stiick eigene Aktien in ihrem Bestand. Die in
den Jahren 2006 bis 2008 getatigten Aktienriickkdaufe der DocCheck AG wurden,

wochentlich aktualisiert, auf der Internetseite der Gesellschaft veroffentlicht.

Nach § 5 Abs. 3 der Satzung ist der Vorstand ermachtigt, mit Zustimmung des
Aufsichtsrats das Grundkapital der Gesellschaft um EUR 2.952.156 (genehmigtes Kapital)

bis zum 14. Juni 2010 zu erhdhen.

Nach § 5 Abs. 5 der Satzung ist das Grundkapital um bis zu 559.931 Euro bedingt erhéht.
Die bedingte Kapitalerhohung dient der Gewahrung von Bezugsrechten an
Vorstandsmitglieder der DocCheck AG und der mit der DocCheck AG verbundenen
Unternehmen, Geschdftsfiihrer der mit der DocCheck AG verbundenen Unternehmen
sowie Fiihrungskrafte mit hohem strategischen Stellenwert der DocCheck AG und der mit
der DocCheck AG verbundenen Unternehmen nach MaRgabe des Beschlusses der

Hauptversammlung vom 28. Juni 2007.

Mit dem Beschluss der Hauptversammlung vom 21. Mai 2008 wurde die bilanzielle
Umschichtung eines Teils der gebundenen Kapitalriicklage in die freie Kapitalriicklage

beschlossen. Die Gesellschaft erhdlt mit diesem Beschluss die Moglichkeit eigene Aktien
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bis zu einer Hohe von 10,6 Millionen Euro zum Einzug zuriick zu erwerben. Auf der
Hauptversammlung am 20. Mai 2009 wurde dieser Beschluss unter Tagesordnungspunkt

8 verlangert.

Die Gesellschaft unterhalt keine wesentlichen Vereinbarungen, die unter der Bedingung
eines Kontrollwechsels infolge eines Ubernahmeangebots stehen.

Zudem gibt es keine Entschdadigungsvereinbarungen der Gesellschaft, die fiir den Fall
eines Ubernahmeangebots mit den Mitgliedern des Vorstands oder Arbeitnehmern
getroffen sind.

Koln, 4. Mdrz 2010

DocCheck AG

Vorstand

Dr. Frank Antwerpes

Helmut Rieger
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KdIn

Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

1. Umsatzerlose
2. Sonstige betriebliche Ertrage
3. Bestandsverénderungen an fertigen und unfertigen Erzeugnissen

4. Materialaufwand

a) Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und

fur bezogene Waren
b) Aufwendungen fiir bezogene Leistungen

5. Personalaufwand
a) Léhne und Gehéalter
b) soziale Abgaben

6. Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte des Anlage-
vermoégens und Sachanlagen

7. Sonstige betriebliche Aufwendungen

8. Ertrage aus Beteiligungen

9. Sondereinflisse*

10. Betriebsergebnis (EBIT)
nachrichtlich: EBITDA

11. Zinsen und ahnliche Ertrage

12. Abschreibungen auf Wertpapiere des Umlaufvermdgens
13. Zinsen und ahnliche Aufwendungen

14. Ergebnis vor Steuern vom Einkommen und vom Ertrag
15. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

16. Konzerngewinn

17. Anteil Aktionare der DocCheck AG

18. Anteil Minderheitenanteile

Ergebnis pro Aktie nach IAS 33 (unverwassert)

Ergebnis pro Aktie nach IAS 33 (verwassert)

Durchschnittl. im Umlauf befindl. Aktien (unverwéass ert)
Durchschnittl. im Umlauf befindl. Aktien (verwéasser 1)

* AuRBerplanmafige Abschreibungen auf den Geschéfts- oder Firmenwert
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Anhang

Tz.2

Tz.3

Tz. 4

Tz.5

Tz.6

Tz. 11

Tz. 7

01.01.2009- 01.01.2008-
31.12.2009 31.12.2008
EUR EUR

16.317.697,71 15.439.826
142.666,78 260.569
9.874,46 -111.098
4.225.178,24 4.176.715
2.363.028,46 1.979.036
6.588.206,70 6.155.751
4.846.471,43 4.670.673
870.678,23 863.602
5.717.149,66 5.534.275
482.257,76 485.860
2.651.203,94 2.790.340
-6.169,68 1.131
453.607,35 0
571.643,86 624.202
1.507.508,97 1.110.062
494.323,59 515.631
0,00 2.309
53.616,96 9.247
1.012.350,49 1.128.277
465.753,38 475.668
546.597,11 652.609
543.209,63 601.340
3.387,48 51.269
0,10 0,11

0,10 0,11
5.340.236 5.415.728
5.340.236 5.415.728
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Gesamteinkommensrechnung

| Konzerngewinn

I, Sonstiges Gesamteinkommen
+/- Uberschuss/Fehlbetrag aus Neubewertung Sachanlagen

= Sonstiges Gesamteinkommen nach Steuern

. Gesamteinkommen (Summe | und Il)

davon Minderheitsgesellschaftern zuzurechnen (minority interest)
davon Eigenkapitalgebern der Muttergesellschaft zuzurechnen

01.12.2009- 01.01.2008-
31.12.2009 31.12.2008
EUR EUR

546.597,11 652.609
0,00 21.470
0,00 21.470
546.597,11 674.079
3.387,48 51.269
543.209,63 622.810
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Koln
Konzernbilanz zum 31. Dezember 2009
Aktiva Anhang 31.12.2009 31.12.2008 Passiva Anhang 31.12.2009 31.12.2008
EUR EUR EUR EUR
Langfristige Vermdgenswerte Eigenkapital Tz. 20
Geschafts- oder Firmenwert Tz. 11 570.486,03 718.460 Gezeichnetes Kapital 5.343.452,00 5.343.452
Sonstige immaterielle Vermdgenswerte Tz. 10 254.669,50 143.047 Kapitalriicklage 13.982.268,68 13.982.269
Sachanlagen Tz. 12 1.431.360,80 1.635.890 Gesetzliche Riicklage 39.252,84 39.253
Beteiligungen Tz. 13 50.700,14 84.422 Ubrige Gewinnriicklagen 2.057.149,22 1.780.951
Anlage in Edelmetallen 1.983.685,00 1.983.685 Kapitalausgleichsposten -3.245.569,91 -3.300.998
Wertpapiere, held-to-maturity 3.186.173,95 0 Eigene Anteile -11.422,75 -11.423
Sonstige Vermdgenswerte Tz. 17 11.337,34 52.415 Aktionarseigenkapital 18.165.130,08 17.833.504
Latente Steuern Tz.7 0,00 9.013 Minderheitenanteile 402.030,24 305.906
Langfristige Vermdgenswerte, gesamt 7.488.412,76 4.626.932 Eigenkapital, gesamt 18.567.160,32 18.139.410
Kurzfristige Vermégenswerte Langfristige Schulden
Vorrate Tz. 14 972.245,06 841.381 Latente Steuern Tz. 25 50.601,26 41.408
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen Tz. 15 1.900.322,71 2.312.565 Langfristige Schulden, gesamt 50.601,26 41.408
Fertigungsauftrage mit aktivischem Saldo
gegeniber Kunden Tz. 16 161.709,21 205.801 Kurzfristige Schulden
Forderungen gegen Unternehmen mit denen ein Steuerriickstellungen Tz.21 193.787,11 152.202
Beteiligungsverhéltnis besteht 0,00 8.771
Sonstige Rickstellungen Tz.21 510.703,86 542.087
Liquide Mittel Tz.18 10.670.643,67 12.303.724
Finanzschulden Tz. 22 36.753,26 10.977
Sonstige Vermdgenswerte Tz. 17 313.034,36 494.654
Erhaltene Anzahlungen 779.032,38 766.800
Kurzfristige Vermogenswerte, gesamt 14.017.955,01 16.166.896 Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen Tz.23 696.946,79 459.669
Verbindlichkeiten gegen Unternehmen mit denen ein
Beteiligungsverhaltnis besteht 47.549,16 47.431
Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten Tz. 24 623.833,63 633.844
Kurzfristige Schulden, gesamt 2.888.606,19 2.613.010
Aktiva, gesamt 21.506.367,77 20.793.828 Passiva, gesamt 21.506.367,77 20.793.828

Rundungen im Vorjahr auf volle Euro fihren zu geringen Ausweisdifferenzen

40040 Konzern-Bilanz.xls
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Entwicklung des Konzern-Anlagevermdgens zum 31. Dez

Geschéfts- oder Firmenwert

Sonstige immaterielle
Vermdgensgegenswerte

Sachanlagen
Beteiligungen

Anlage in Edelmetallen
Wertpapiere, held-to-maturity

Gesamtsumme

1

ember 2009

Entwicklung des Konzern-Anlagevermdgens zum 31. Dez

Geschéfts- oder Firmenwert

Immaterielle
Vermoégensgegenswerte

Sachanlagen
Beteiligungen

Anlage in Edelmetalle

Anschaffungs-/Herstellungskosten Abschreibung Bilanz
Wert Zugange Abgéange Wert Wert Zugange Abgange/ Wert
01.01.2009 31.12.2009 01.01.2009 Zuschreibungen 31.12.2009 31.12.2009 31.12.2008
EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR
1.317.400,97 305.633,49 0,00 1.623.034,46 598.941,08 453.607,35 0,00 1.052.548,43 570.486,03 718.459,89
351.668,59 181.431,23 8.954,52 524.145,30 208.621,17 67.141,15 6.286,52 269.475,80 254.669,50 143.047,42
3.580.757,69 259.817,83 109.869,15 3.730.706,37 1.944.867,83 415.116,61 60.638,87 2.299.345,57 1.431.360,80 1.635.889,86
84.421,91 1.278,23 35.000,00 50.700,14 0,00 0,00 0,00 0,00 50.700,14 84.421,77
1.983.685,00 0,00 0,00 1.983.685,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1.983.685,00 1.983.685,00
0,00  3.228.000,00 0,00 3.228.000,00 0,00 41.826,05 Y 0,00 41.826,05 3.186.173,95 0,00
7.317.934,16  3.976.160,78 153.823,67 11.140.271,27 2.752.430,08 977.691,16 66.925,39 3.663.195,85 7.477.075,42 4.565.503,94
Bei der Wertminderung auf die Wertpapiere, held-to-maturity handelt es sich um Zinsaufwand aufgrund der Verteilung des Agios Uber die Laufzeit mittels Effektivzinsmethode.
ember 2008
Anschaffungs-/Herstellungskosten Abschreibung Bilanz
Wert Zugange Abgange Wert Wert Zugange Abgange/ Wert
01.01.2008 31.12.2008 01.01.2008 Zuschreibungen 31.12.2008 31.12.2008 31.12.2007
EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR
1.317.401 0 0 1.317.401 598.941 0 0 598.941 718.460 718.460
332.010 34.106 14.448 351.668 166.051 56.370 13.800 208.621 143.047 165.960
3.354.490 470.470 244.202 3.580.758 1.600.381 430.374 85.887 1.944.868 1.635.890 1.754.109
119.013 8.000 42.591 84.422 0 0 0 0 84.422 119.013
1.983.685 0 0 1.983.685 0 0 0 0 1.983.685 1.983.685
7.106.599 512.576 301.241 7.317.934 2.365.373 486.744 99.687 2.752.430 4.565.504 4.741.226

Gesamtsumme

Rundungen auf volle Euro im Vorjahr fihren zu geringen Ausweisdifferenzen.
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Konzernanhang der DocCheck AG, Kdln fiir das Geschdftsjahr 2009

I. Allgemeine Angaben zum Konzern

Die DocCheck AG, Koln ist eine in Deutschland ansdssige Aktiengesellschaft.
Sitz der Gesellschaft ist:

Vogelsanger Str. 66

50823 Kdln

lI.  Unternehmensgegenstand der Gesellschaft

Unternehmensgegenstand der DocCheck AG als Mutterunternehmen des Konzerns ist die
Verwaltung und die VerduBerung von Beteiligungen an Unternehmen der
Multimediabranche und Informationstechnologie sowie gleichartiger Branchen, deren
Forderung und Entwicklung; ferner die Eintragung hiermit verbundener Tatigkeiten und
Dienstleistungen fiir diese Unternehmen.

Die DocCheck AG und ihre Tochtergesellschaften stellen sich am Markt als
Internetdienstleister bzw. Multimedia Agentur dar. Der Konzern tritt iiber seine
Tochtergesellschaften unter den Marken antwerpes und DocCheck auf, die die
Geschaftsbereiche Agenturgeschaft (antwerpes) sowie Portal- und Handelsgeschift
(DocCheck) vertreten.

lll. Entsprechenserkléarung

Der Konzernabschluss der DocCheck AG entspricht in allen Punkten den IFRS/IAS sowie
den IFRIC/SIC.

IV. Grundsatze und Methoden der Rechnungslegung

1. Grundlagen

Der Konzernabschluss ist in Anwendung des § 315a Abs. 1 HGB nach den Vorschriften der
am Abschlussstichtag verpflichtend anzuwendenden International Financial Reporting
Standards (IFRS) des International Accounting Standards Board (IASB), London sowie der
giiltigen Interpretationen des International Financial Reporting Interpretations
Committee (IFRIC) erstellt und wird voraussichtlich am 11. M&drz 2010 durch den
Aufsichtsrat zur Veroffentlichung freigegeben. Der Begriff International Financial
Reporting Standards (IFRS) wird seit dem Jahr 2002 fiir die Gesamtheit der
Rechnungslegungsstandards verwendet, die durch das International Accounting
Standards Board (IASB), London erstellt wurde. Damit wird der Begriff International
Accounting Standards (IAS) ersetzt. Rechnungslegungsstandards, die das IASB vor
diesem Namenswechsel herausgegeben hat, werden weiterhin als IAS bezeichnet.
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2.  Wesentliche Ermessensentscheidungen und Schatzungen

Die Erstellung von Abschliissen nach IFRS verlangt, dass das Management Schatzungen
und Annahmen trifft, die sich auf die Darstellung der ausgewiesenen Aktiva und Passiva,
die Angaben zu Eventualforderungen und -verbindlichkeiten zum Zeitpunkt der
Abschliisse sowie die Darstellung der Ertrage und Aufwendungen in den
Berichtszeitraumen auswirken. Die tatsachlichen Ergebnisse konnen von diesen
Schdtzungen abweichen.

Bei einigen DocCheck-Gesellschaften, bei denen fiir bestimmte Fertigungsauftrage die
Umsatzrealisierung entsprechend der Percentage-of-Completion-Methode erfolgt, sind
Schdtzungen hinsichtlich des Fertigstellungsgrades erforderlich.

Im vorliegenden Konzernabschluss wurden Schatzungen insbesondere in Bezug auf die
Hohe der verbleibenden Aufwdnde der laufenden Projekte im Rahmen der
kundenspezifischen Auftragsfertigung (cost to cost method) und die Planungspramissen
zur Durchfiihrung des Impairment-Tests auf die bilanzierten Geschafts- und Firmenwerte
erforderlich.

Die Bemessung der Aufwendungen fiir laufende Projekte erfolgt anhand der internen
Kalkulationsunterlagen und den in der Vergangenheit gewonnenen Erkenntnissen aus
vergleichbaren Projekten. Die tatsdchlich noch anfallenden Kosten kénnen von den
erwarteten Betragen abweichen.

3. Angaben nach IAS 8.30

Die DocCheck AG hat vom Wahlrecht der vorzeitigen Anwendung der folgenden
Standards keinen Gebrauch gemacht:

« IFRS 3: Unternehmenszusammenschliisse - umfassende Uberarbeitung
hinsichtlich der Anwendung der Erwerbsmethode (verpflichtend anzuwenden fiir
Geschaftsjahre ab dem 1. Juli 2009)

* |AS 27: Konzern- und separate Abschliisse nach IFRS - Folgedanderungen von IFRS
3 (verpflichtend anzuwenden fiir Geschéftsjahre ab dem 1. Juli 2009)

* IFRS 9: Klassifizierung und Wertminderung von finanziellen Vermogenswerten
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschéftsjahre beginnend ab 01.01.2013)

* |AS 24: Angaben iiber Beziehungen zu nahe stehenden Unternehmen und
Personen (verpflichtend anzuwenden fiir Geschéftsjahre beginnend ab
01.01.2011)

* IAS 32 : Klassifizierung von Bezugsrechten (verpflichtend anzuwenden fiir
Geschéftsjahre beginnend ab 01.02.2010)

* |AS 39: Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung: zuldssige Grundgeschafte im
Rahmen von Sicherungsbeziehungen (verpflichtend anzuwenden fiir
Geschaftsjahre beginnend ab 01.07.2009)

e IFRIC 9 und IAS 39: Eingebettete Derivate (verpflichtend anzuwenden fiir
Geschaftsjahre beginnend ab 30.06.2009)
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diverse: Jahrliches Verbesserungsprojekt (2009) (im Wesentlichen anzuwenden
fiir Geschaftsjahre beginnend ab 01.01.2010)

Der Vorstand erwartet von der Anwendung dieser Standards in zukiinftigen
Berichtsperioden keine Auswirkungen auf den Konzernabschluss. Relevanz fiir den
Konzernabschluss haben die folgenden Standards:

IAS 1: Der iiberarbeitete Standard IAS 1 fiihrt zu einer von der
Eigenkapitalveranderungsrechnung gesonderten Darstellung von
Eigenkapitalveranderungen resultierend aus Gewinnen und Verlusten aus der
Neubewertungsriicklage, aus versicherungsmathematischer Bewertung sowie der
Fremdwdhrungsumrechnung. Des Weiteren beinhaltet der Standard gednderte
Vorschriften hinsichtlich der Darstellung der riickwirkenden Anwendungen von
Bilanzierungsmethoden sowie Restatements.

IAS 32: Finanzinstrumente: Darstellung und Folgeanderung des IAS 1:
,Darstellung des Abschlusses® beziiglich kiindbarer Finanzinstrumente und bei
Liquidation entstehender Verpflichtungen - Die am 21. Januar 2009 in EU-Recht
umgesetzten Anderungen des IAS 32 sowie dessen Folgednderung auf den IAS 1
befassen sich mit der Klassifizierung bestimmter Gesellschaftereinlagen als
Eigen- oder Fremdkapital. Wahrend in der bisherigen Fassung die
Eigenkapitaldefinition nach IAS 32 bei deutschen Personenhandelsgesellschaften
regelmaBig zu einem Ausweis als Fremdkapital fiihrte, wurden in der Neufassung
dieser Standards Ausnahmen definiert, die fiir deutsche
Personenhandelsgesellschaften regelmaflig zu einer Klassifizierung als
Eigenkapital fiihren.

IAS 39 und IFRS 7: Umgliederung finanzieller Vermdgenswerte: Zeitpunkt des
Inkrafttretens und Ubergangsvorschriften - Die am 9. September 2009 in EU-Recht
umgesetzten Anderungen des IAS 39 und des IFRS 7 sind riickwirkend ab dem
Zeitpunkt 1. Juli 2008 anzuwenden und dienen lediglich zur Klarstellung des
Anwendungszeitpunkts der auf Grund der Finanzkrise bereits in europdisches
Recht umgesetzten Anderung zur Reklassifizierung von Finanzinstrumenten.

Jahrliches Verbesserungsprojekt: Das jahrliche Verbesserungsprojekt (2008)
setzt sich insgesamt zusammen aus 35 geringfiigigen Anderungen. Der
wesentliche Anteil betrifft Anderungen in der Prisentation, der Erfassung und der
Bewertung von Abschlussposten. Der kleinere Teil stellt lediglich redaktionelle
Anderungen dar, welche kaum Auswirkungen auf die Bilanzierung haben.

IFRS 1 und IAS 27: Erstmalige Anwendung der IFRS und des IAS 27: ,,Konzern- und
Einzelabschliisse* hinsichtlich der Bestimmung von Anschaffungskosten einer
Beteiligung, eines Gemeinschaftsunternehmens oder eines assoziierten
Unternehmens

IFRS 8: Die Segmentberichterstattung wurde vom so genannten risk and reward
approach des IAS 14 auf den management approach gemaf} IFRS 8 in Bezug auf
die Segmentidentifikation umgestellt. Mafgeblich sind dabei die Informationen,
die dem sogenannten chief operating decision maker regelmaflig fiir

3
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Entscheidungszwecke zur Verfligung gestellt werden. Gleichzeitig wird die
Bewertung der Segmente vom financial accounting approach des IAS 14 auf den
management approach umgestellt. Aus heutiger Sicht wird es bei der erstmaligen
vollstandigen Anwendung durch den Konzern im Geschaftsjahr 2009 zu keinen
grundlegend gednderten Angaben in der Segmentberichterstattung kommen.

Der Vorstand und der Aufsichtsrat der DocCheck AG haben am 11. Dezember 2009 die
nach §161 Aktiengesetz erforderliche Erklarung zum Deutschen Corporate Governance
Kodex abgegeben. Den Aktiondren ist diese auf der Website der DocCheck AG unter der
Rubrik ,,Company / Corp. Governance* dauerhaft zuganglich gemacht.

Der Konzernabschluss nach IFRS basiert auf dem Grundsatz des historischen
Anschaffungskostenprinzips, mit Ausnahme gewisser Positionen wie zur Verduf3erung
verfiigbare finanzielle Vermogenswerte und derivative Finanzinstrumente, die mit dem
Zeitwert ausgewiesen werden. Die Jahresabschliisse der in den Konzernabschluss
einbezogenen Unternehmen werden nach einheitlichen Bilanzierungs- und
Bewertungsgrundsatzen aufgestellt.

Das Geschdftsjahr lduft vom 1. Januar bis zum 31. Dezember eines Jahres.

Der Konzernabschluss wurde in Euro aufgestellt. Soweit nicht anders vermerkt, werden
alle Betrdge in vollen Euro (EUR) angegeben.

Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem Gesamtkostenverfahren erstellt worden.

In der Hauptversammlung der antwerpes ag im Mai 2009 und der
Gesellschafterversammlung der DocCheck Medical Services GmbH im April 2009 wurde
beschlossen, die Erleichterungsmoglichkeit des § 264 Abs. 3 HGB in Anspruch zu
nehmen und auf die Erstellung eines Anhangs fiir das Geschaftsjahr 2009 zu verzichten.
Die gesetzlichen Voraussetzungen werden von beiden Tochterunternehmen erfiillt.

Anderungen der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden werden im Anhang erliutert.
Die riickwirkende Anwendung von iiberarbeiteten und neuen Standards verlangt, sofern
fiir den betreffenden Standard keine abweichende Regelung vorgesehen ist, dass die
Ergebnisse der Vorjahresvergleichsperiode und die Eréffnungsbilanz dieser
Vergleichsperiode angepasst werden, als ob die neuen Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden schon immer angewandt worden waren.
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V. Zusammenfassung der wesentlichen vom Deutschen H  andelsrecht
abweichenden Bilanzierungs-, Bewertungs- und Konsol idierungs-

grundsatze nach IFRS

1.  Allgemeines

Der Konzernabschluss der DocCheck AG zum 31. Dezember 2009 wurde gemafl § 315a
HGB nach den International Financial Reporting Standards (IFRS), wie sie in der EU
anzuwenden sind, aufgestellt. Die Vorschriften des HGB und des AktG unterscheiden
sich in einigen wesentlichen Aspekten von denen der IFRS. Die wesentlichen
Unterschiede, die fiir die Beurteilung der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der
Gesellschaft relevant sein konnten, werden nachfolgend dargestellt.

2. Kapitalausgleichsposten

Im Rahmen der business combination antwerpes ag und DocCheck AG wurde gemaf3 IAS
22.12 ein das Konzernkapital vermindernder Kapitalausgleichsposten in die Bilanz
eingestellt.

3.  Teilgewinnrealisierung

Die Teilgewinnrealisierung bei Fertigungsauftragen ist nach herrschender Meinung im
Handelsrecht nur unter sehr engen Grenzen zuldssig. Grundsatzlich wird nur die
Completed-Contract-Methode als zuldssig erachtet. IAS 11 i. V. m. IAS 18 erlaubt
hingegen Umsdtze und entsprechende Gewinne nach der so genannten Percentage-of-
Completion-Methode (POC) zu realisieren. Voraussetzung ist die zuverldssige Ermittlung
des Fertigungsgrades, sowie die verldssliche Schatzung der Gesamtauftragskosten und -
erlose, ebenso wie deren Einbringbarkeit. Der Fertigstellungsgrad wurde analog zum
Stand der Leistungserstellung festgelegt.

4. Wertpapiere, held-to-maturity

Die Gesellschaft halt Wertpapiere des Anlagevermdgens in Form von
Unternehmensanleihen, die bis zu ihrer Endfalligkeit gehalten werden sollen. Sie sind
nach IAS 39 als ,,Wertpapiere, held-to-maturity* zu klassifizieren. Die Bewertung erfolgt
mit fortgefiihrten Anschaffungskosten. Der Unterschied zwischen Anschaffungskosten
und Riickzahlungsbetrag wird nach der Effektivzinsmethode iiber die Laufzeit verteilt
und als Zinsaufwand ausgewiesen.
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5. Wertpapiere des Umlaufvermdgens

Wertpapiere des Umlaufvermogens werden nach Handelsrecht zu Anschaffungskosten
bzw. zum niedrigeren Borsen- oder Marktpreis bewertet. Zur Verduflerung verfiigbare
finanzielle Vermdgenswerte, sprich die Wertpapiere der Kategorie ,,available-for-sale*
sind in Anwendung des IAS 39 mit dem am Abschlussstichtag ermittelten Fair Value
(Kurswert) zu bewerten. Diese Anderungen werden bis zur VerduBerung der Wertpapiere
erfolgsneutral im Eigenkapital in einer Neubewertungsriicklage erfasst. Zu einer
ergebniswirksamen Erfassung kommt es also erst im Zeitpunkt des Abgangs.

6. Abschreibungen auf den Geschafts- oder Firmenwert

Fiir Geschéfts- oder Firmenwerte (Goodwill), auch solche aus Kapitalkonsolidierungen,
sind in Einklang mit IFRS 3 (Business Combinations) keine planméaBigen Abschreibungen
mehr vorzunehmen. Fiir immaterielle Vermogenswerte, die einer unbestimmten
Nutzungsdauer unterliegen, sind einmal jahrlich auf mogliche Wertminderungen zu
priifen (Impairment-only approach). Falls sich Ereignisse oder veranderte Umstdande
ergeben, die auf eine mogliche Wertminderung hindeuten, ist die Werthaltigkeitspriifung
haufiger durchzufiihren.

7. Eigene Anteile

Anders als im deutschen Handelsrecht werden die eigenen Anteile nicht als
Vermogensgegenstand gezeigt. Vielmehr schreibt die Vorschrift des IAS 32.33 f. vor, die
eigenen Anteile in der Bilanz als Abzugsposten des Eigenkapitals zu zeigen. Das
Eigenkapital nach IFRS wird also niedriger ausgewiesen als in einem handelsrechtlichen
Abschluss.

8. Minderheitenanteile

Minderheitenanteile konzernfremder Gesellschafter sind als Bestandteil des
Eigenkapitals und nicht mehr als separate Position zwischen Eigen- und Fremdkapital
auszuweisen. Verdnderungen dieser Position sind entsprechend im Eigenkapitalspiegel
darzustellen.
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9. Finanzierungsleasing

Ein Leasingverhaltnis wird nach IAS 17.8 als Finanzierungsleasing klassifiziert, wenn es
im Wesentlichen alle Risiken und Chancen, die mit dem Eigentum verbunden sind,
tibertragt. Leasingnehmer haben Finanzierungs-Leasingverhdltnisse nach IAS 17.20 zu
Beginn der Laufzeit des Leasingverhaltnisses als Vermdgenswerte und Schulden in
gleicher Hoher in der Bilanz anzusetzen, und zwar in Hohe des zu Beginn des
Leasingverhiltnisses beizulegenden Zeitwertes des Leasinggegenstandes oder mit dem
Barwert der Mietleasingzahlungen, sofern dieser Wert niedriger ist. In den Folgeperioden
sind die Mindestleasingzahlungen in die Finanzierungskosten und den Tilgungsanteil
der Restschuld aufzuteilen. Bedingte Mietzahlungen werden in der Periode, in der sie
anfallen, als Aufwand erfasst.

10. Operating Leasing

Leasingvertrage, bei denen wesentliche mit dem Eigentum verbundene Risiken und
Chancen verbleiben, werden als Operating Leasing eingestuft. Zahlungen aus dem
Operating Leasing werden linear iiber die Laufzeit des Leasingverhadltnisses verteilt und
in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

11. Latente Steuern auf erfolgsneutral erfasste Geschaftsvorfalle

Nach IAS 12.61 sind latente Steuern unmittelbar dem Eigenkapital zu belasten oder
gutzuschreiben, wenn sich die Steuer auf Posten bezieht, die in der gleichen oder einer
anderen Periode unmittelbar dem Eigenkapital gutgeschrieben oder belastet werden.

12. Transaktionskosten von Eigenkapitaltransaktionen

GemaB IAS 32.35 sind Transaktionskosten einer Eigenkapitaltransaktion, gemindert um
alle damit verbundenen Ertragssteuervorteile, als Abzug vom Eigenkapital zu
bilanzieren.
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VI. Konsolidierung

1.  Konsolidierungsgrundsatze

Die Kapitalkonsolidierung erfolgt durch Verrechnung der Beteiligungsbuchwerte mit dem
anteiligen neu bewerteten Eigenkapital der Tochterunternehmen zum Zeitpunkt ihres
Erwerbs. Dabei werden Vermdgenswerte, Schulden und Eventualverbindlichkeiten mit
ihren Zeitwerten angesetzt. Verbleibende positive Unterschiedsbetrage werden als
Firmenwerte bilanziert, ein negativer Unterschiedsbetrag hingegen wird als sonstiger
betrieblicher Ertrag direkt in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst. Die aufgedeckten
stillen Reserven und Lasten werden im Rahmen der Folgekonsolidierungen entsprechend
den korrespondierenden Vermdgenswerten und Schulden fortgefiihrt.

Anteile konzernfremder Gesellschafter werden mit den anteiligen beizulegenden
Zeitwerten der Vermogenswerte und Schulden bilanziert.

Konzerninterne Gewinne und Verluste, Umsdtze, Aufwendungen und Ertrage, sowie die
zwischen konsolidierten Gesellschaften bestehenden Forderungen und
Verbindlichkeiten werden eliminiert. Auf ergebniswirksame Konsolidierungsvorgange
werden latente Steuern gemaf3 IAS 12 abgegrenzt.

Der Konzernabschluss beinhaltet die Geschifte derjenigen Gesellschaften, bei der die
DocCheck AG unmittelbar oder mittelbar iiber die Mehrheit der Stimmrechte
(Tochtergesellschaften) verfiigt. Die Einbeziehung beginnt zum Zeitpunkt, ab dem die
Moglichkeit der Beherrschung besteht. Sie endet, wenn die Moglichkeit der
Beherrschung nicht mehr besteht.

2.  Konsolidierungskreis

Der Konzernabschluss umfasst verbundene Unternehmen, iiber welche die
Konzernobergesellschaft die Kontrolle gemafl IAS 27 ausiibt. Ausiibung der Kontrolle
wird angenommen, sobald die Muttergesellschaft im Besitz von 50 Prozent der
Stimmrechte der Tochtergesellschaft ist oder die Finanzierungs- und Geschaftspolitik
einer Tochtergesellschaft bestimmen oder eine Mehrheit des Aufsichts- bzw.
Verwaltungsrates einer Tochtergesellschaft stellen kann. Zum 31. Dezember 1999 ist
erstmals ein IAS- Konzernabschluss aufgestellt worden.
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Der Konsolidierungskreis einschlie3lich der DocCheck AG umfasst vier (im Vorjahr sechs)
voll konsolidierte Unternehmen mit Sitz in Deutschland:

Beteiligungs- Eigenkapital zum Jahresergebnis

quotezum  31.12.2009in 2009
31.12.2009 TEUR in TEUR
Name und Sitz der Gesellschaft
DocCheck Medical Services GmbH, Koln 100% 607 o*
antwerpes AG, Koln 100% 405 o*
DocCheck Medizinbedarf und Logistik GmbH, Weil im Schonbuch 57,50% 1015 3

* nach Ergebnisabfiihrung an die DocCheck AG

Die Mehrheitsanteile an den Tochterunternehmen wurden zu den in der nachfolgenden
Tabelle aufgefiihrten Daten erworben:

Datum des Erwerbs der
Mehrheitsbe-

teiligung
antwerpes ag, Koln 30. Dezember 1999
DocCheck Medical Services GmbH, Koln 15. November 1999

DocCheck Medizinbedarf und Logistik GmbH, Weil im Schonbuc  17. November 2000

VII. Grundlagen des Konzernabschlusses

1. Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze

a.  Ertrags- und Aufwandsrealisierung

Umsatzerlose

Umsdtze werden nach Abzug von Steuern und Erlésschmadlerungen zum Zeitpunkt des
Gefahreniibergangs bzw. der Leistungserbringung realisiert.

Aufwendungen zur Bildung von Riickstellungen fiir Kundenboni werden in der Periode
beriicksichtigt, in der die Umsatzrealisierung erfolgt. Die Umsatzerlése werden um diese
Betrage gekiirzt.
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Die Ertrdge aus Auftragsprojekten werden gemafl IAS 11 i. V. m. IAS 18 nach der
Percentage-of-Completion-Methode nach Mafigabe des Fertigstellungsgrades erfasst,
sofern das Ergebnis zum Bilanzstichtag verldsslich geschdtzt werden kann. Fiir die
Ermittlung des Fertigstellungsgrades werden grundsatzlich die bis zum Bilanzstichtag
bereits angefallenen Auftragskosten ins Verhdltnis zu den am Bilanzstichtag
geschdtzten Kosten des Gesamtauftrags gesetzt (cost to cost method). Neben diesem
inputorientierten Verfahren wird bei Bedarf ein outputorientiertes Verfahren zur
Verprobung angewandt, bei dem die zum Bilanzstichtag erbrachte Leistung ins
Verhiltnis zur Gesamtleistung gesetzt wird.

Drohende Verluste aus Fertigungsauftrdgen zeichneten sich am Bilanzstichtag nicht ab.

Forschungs- und Entwicklungskosten

Nach IAS 38 sind Forschungskosten nicht und Entwicklungskosten nur bei Vorliegen
bestimmter, genau bezeichneter Voraussetzungen aktivierungsfahig. Eine Aktivierung ist
demnach immer dann erforderlich, wenn die Entwicklungstatigkeit mit hinreichender
Sicherheit zu kiinftigen Finanzmittelzufliissen fiihrt, die iiber die normalen Kosten
hinaus auch die entsprechenden Entwicklungskosten abdecken. Zusatzlich miissen
hinsichtlich des Entwicklungsprojekts und des zu entwickelnden Produkts oder
Verfahrens verschiedene Kriterien kumulativ erfiillt sein.

Wertminderungen

Wertminderungen aus der Verduflerung von Finanzinstrumenten, die nicht
erfolgswirksam zum beizulegenden Wert bilanziert werden, werden aufwandswirksam
erfasst.

Buchgewinne und -verluste

Gewinne und Verluste aus der Verduferung von Finanzinstrumenten werden in voller
Hohe erfasst, wenn alle wesentlichen Chancen und Risiken (ibertragen sind. Bei
teilweiser Ubertragung der Chancen und Risiken ist danach zu differenzieren, ob die
Kontrolle beim Unternehmen verbleibt oder libertragen wird.

Zinsertrdge und —aufwendungen

Zinsertrage werden mittels des mafigeblichen Effektivzinssatzes zeitlich abgegrenzt.
Davon ausgenommen sind Finanzinstrumente, die erfolgswirksam zum Zeitwert erfasst
werden. Der rechtlich noch nicht verselbstandigte Zinsanspruch ist hier Teil der
Zeitbewertung.

Zinsaufwendungen aus Verbindlichkeiten werden ebenfalls auf Basis des
Effektivzinssatzes abgegrenzt.

Ubrige Ertrége und Aufwendungen

Ubrige Ertrige werden erfasst, wenn der wirtschaftliche Nutzen wahrscheinlich und der
Betrag verldsslich zu bestimmen ist. Aufwendungen werden nach sachlichen und
zeitlichen Kriterien abgegrenzt.

10
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b. Firmenwerte

Firmenwerte werden ab dem Geschiftsjahr 2004 gemaf IFRS 3 i.V. mit IAS 36 nicht mehr
planmafiig abgeschrieben. Die Werthaltigkeit der Firmenwerte wird anhand eines
Impairmenttests liberpriift, der mindestens einmal im Jahr durchgefiihrt wird. Die Hohe
der Wertberichtigung ergibt sich dann als Differenz zwischen dem Buchwert und dem
erzielbaren Betrag (recoverable amount) der zahlungsmittelgenerierenden Einheit, zu
welcher der Geschafts- und Firmenwert zugeordnet ist. Jede Wertberichtigung wird
unmittelbar erfolgswirksam erfasst. Im Konzern werden Impairmenttests auf Geschafts-
und Firmenwerte zum 31. Dezember durchgefiihrt.

c. Immaterielle Vermogenswerte

Selbsterstellte immaterielle Vermogenswerte des Anlagevermégens werden mit ihren
aktivierungspflichtigen Herstellungskosten aktiviert, sofern die Voraussetzungen nach
IAS 38 erfiillt sind.

Entgeltlich erworbene immaterielle Vermogenswerte sind mit den Anschaffungskosten
angesetzt. Sie werden entsprechend ihrer jeweiligen Nutzungsdauer {iber drei bis fiinf
Jahre planmafig linear abgeschrieben.

d. Sachanlagevermdégen

Die Bewertung der Vermogenswerte des Sachanlagevermogens erfolgt gemaf3 IAS 16 zu
Anschaffungs- oder Herstellungskosten, vermindert um planmafiige Abschreibungen.
Die Abschreibungen werden nach der linearen Methode (iber die wirtschaftliche
Nutzungsdauer vorgenommen. Den planmafigen Abschreibungen liegen folgende
Nutzungsdauern zugrunde:

Betriebs- und Geschéftsausstattungen

(ohne geringwertige Wirtschaftsgiiter) 5 Jahre bis 10 Jahre
Einbauten in fremde Grundstiicke 10 Jahre bis 20 Jahre
Anlagen in Edelmetalle unbegrenzte Nutzungsdauer

Geringwertige Anlagegiiter wurden gemafl § 6 (2) EStG mit ihren Anschaffungskosten
TEUR 41 (i.V. TEUR 138) bewertet und im laufenden und den vier folgenden
Geschaftsjahren zu jeweils einem Fiinftel gewinnmindernd aufgeldst. Im Geschaftsjahr
betrdgt die Auflésung TEUR 8 fiir die in 2009 angeschafften GWG’s und TEUR 17 fiir die in
2008 angeschafften GWG's.

Es wurden im Rahmen langfristiger Investitionspolitik im Geschaftsjahr 2007 Goldvorrate
angeschafft. Diese wurden im Geschdftsjahr 2008 dem Sachanlagevermégen
zugeordnet. Die Bewertung erfolgt nach IAS 16. 15 zu den fortgefiihrten
Anschaffungskosten, da diese Anlage keinem regelmafiigen Werteverzehr unterliegt. Am
31.12.2009 betrug der Buchwert dieser Anteile TEUR 1.984.

11
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Im Rahmen von jdhrlichen Impairment-Tests nach IAS 36 i.V. mit IAS 16 wird die
Werthaltigkeit des Buchwerts der Vermégenswerte des Sachanlagevermégens am Ende
eines Geschaftsjahres regelmafig gepriift. Soweit der erlésbare Betrag eines
Vermogenswerts den Buchwert unterschreitet, wird eine auferplanmafiige Abschreibung
vorgenommen.

Die Entwicklung des Anlagevermdgens nach Bilanzpositionen bis zum Bilanzstichtag am
31. Dezember 2009 ist dem beigefiigten Anlagespiegel zu entnehmen. Die Gliederung
des Konzernanlagenspiegels entspricht der Gliederung der Konzernbilanz nach IFRS.

e. Finanzielle Vermdégenswerte

Finanzielle Vermdgenswerte werden nach IAS 39.9 in folgende Kategorien unterteilt:

« Herausgereichte und erworbene Kredite und Forderungen (loans and receivables),

e Bis zur Endfdlligkeit zu haltende finanzielle Vermogenswerte (held to maturity
investments),

e Zur ergebniswirksamen Fair-Value-Bewertung designierte
Vermogensgegenstande (financial assets at fair value through profit and loss)

e Zur VerduBerung verfiigbare finanzielle Vermdgenswerte (available for sale
financial assets)

In die Kategorie held to maturity investments sind nach IAS 39 Finanzanlagen zu
klassifizieren, die bis zu ihrer Endfdlligkeit gehalten werden.

In die Kategorie der available for sale financial assets sind im Wesentlichen die
Wertpapiere und die Beteiligungen des Anlage- und Umlaufvermégens einzuordnen.

Zur Verduflerung verfiigbare finanzielle Vermégenswerte sind nach IAS 39 mit ihrem
jeweiligen Borsenkurs (fair value) zum Stichtag bewertet werden, sofern dieser zu
ermitteln ist. Ist ein Borsenkurs nicht zu ermitteln, werden die Beteiligungen und
Wertpapiere entweder mit fortgefiihrten historischen Anschaffungskosten (cost model)
oder auf der Basis von abgezinsten Cash Flows (fair value model)bewertet.

Im Konzern wurden die Beteiligungen zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet.

f. Forderungen und sonstige Vermogenswerte

Forderungen und sonstige Vermdgenswerte werden zu Nennwerten bzw. zum
niedrigeren beizulegenden Wert angesetzt.

g. Vorrate

Unter den Vorrdten sind gemaf3 IAS 2 fertige Erzeugnisse und Waren sowie unfertige
Erzeugnisse ausgewiesen. Die Bewertung der Vorrate erfolgt zum niedrigeren Wert aus
Anschaffungs- oder Herstellungskosten und ihrem NettoverauBBerungswert.

Unfertige Erzeugnisse wurden zu Herstellungskosten bewertet. Soweit die
Herstellungskosten den am Abschlussstichtag beizulegenden Wert iibersteigen, wurden
Abschreibungen vorgenommen. Die Ermittlung der Herstellungskosten erfolgte
progressiv. Bei der Ermittlung der Herstellungskosten wurden Materialeinzelkosten,

12
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Fertigungseinzelkosten sowie angemessene Teile der notwendigen
Fertigungsgemeinkosten eingerechnet. Fremdkapitalzinsen wurden nicht beriicksichtigt.

Kundenspezifische Fertigungssauftrage, die die Voraussetzungen des IAS 11 effiillen,
werden nach der Percentage of Completion Methode bewertet. Umsdtze und Gewinne
werden hierbei entsprechend dem Fertigstellungsgrad des jeweiligen Projektes erfasst.

Verluste aus kundenspezifischen Fertigungsauftraigen werden unabhdngig vom
erreichten Fertigstellungsgrad unmittelbar in voller Héhe in dem Geschaftsjahr erfasst,
in dem sie erkennbar waren.

Der Ausweis erfolgt entsprechend unter den Forderungen bzw. Kundenanzahlungen und
Umsatzerlosen unter Abgrenzung prozentualer Mehr- oder Wenigerkosten.

h. Latente Steuern

Der Ansatz der aktiven und passiven latenten Steuern erfolgt nach IAS 12 fiir temporadre
Differenzen zwischen der Steuerbilanz und der IFRS-Konzernbilanz sowie fiir steuerliche
Verlustvortrage und Steuergutschriften.

Aktive latente Steuern werden nur in der Hohe beriicksichtigt, in der sie spater genutzt
werden kdonnen. Bei der Berechnung werden diejenigen Steuersdtze angewandt, die zum
Bilanzstichtag gelten beziehungsweise die Steuersdtze, die zukiinftig mit Sicherheit
gelten werden.

i. Eigene Anteile

Eigene Anteile werden gemafl IAS 32.33 f. in der Bilanz zu Anschaffungskosten als Abzug
vom Eigenkapital ausgewiesen.

j. Riickstellungen

Riickstellungen werden fiir ungewisse Verbindlichkeiten aus vergangenen
Geschaftsvorfdllen oder Ereignissen gebildet, bei denen der Zeitpunkt oder die Héhe des
Vermogensabflusses am Bilanzstichtag unsicher ist. Die Bewertung der sonstigen
Riickstellungen erfolgt nach IAS 37. Sie werden zum Erfiillungsbetrag mit der hochsten
Eintrittswahrscheinlichkeit angesetzt. Langfristige Riickstellungen werden abgezinst.

k. Verbindlichkeiten
Verbindlichkeiten werden zum Riickzahlungsbetrag angesetzt. Verbindlichkeiten aus

Finanzierungsleasing werden gemaf IAS 17.20 mit dem Barwert der Leasingraten
ausgewiesen.

13
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2. AuBBerplanmafige Abschreibungen

Immaterielle Vermdgenswerte und Sachanlagen

Immaterielle Vermogenswerte und Sachanlagen werden zum Bilanzstichtag gemaf3 den
Vorschriften nach IAS 36 auflerplanmafiig abgeschrieben, wenn der erzielbare Betrag
(recoverable amount) der Vermidgenswerte unter den Buchwert gesunken ist. Der
erzielbare Betrag ist hierbei der hohere Betrag zwischen dem Nettoverduf3erungswert
und dem Barwert der erwarteten zukiinftigen Cash Flows der Vermdgenswerte.

Seit dem Geschdftsjahr 2004 wird gemafl IFRS 3 i.V. mit IAS 36 und IAS 38 auf die
planmafiige Abschreibung der Geschafts- oder Firmenwerte zugunsten eines jahrlichen
Impairmenttests verzichtet. Im Rahmen der Impairmenttests wurden die Restbuchwerte
der einzelnen zahlungsmittelgenerierenden Einheiten (Cash Generating Units) mit ihrem
jeweiligen erzielbaren Betrag (recoverable amount), d.h. dem hoheren Wert aus
Nettoverdu3erungspreis (net selling price) und seinem Nutzungswert (value in use)
verglichen. Die Cash Generating Units im DocCheck—-Konzern entsprechen dabei
grundsatzlich den rechtlichen Einheiten der Tochterunternehmen.

Ist der Buchwert der Cash Generating Unit hoher als sein erzielbarer Betrag, liegt in der
Hohe der Differenz ein Abwertungsverlust vor. Um den ermittelten Abwertungsverlust
wird im ersten Schritt der Geschafts- bzw. Firmenwert der betroffenen strategischen
Cash Generating Unit abgeschrieben. Ein eventuell verbleibender Restbetrag wird
anteilig auf die anderen Vermdgenswerte der jeweiligen strategischen Cash Generating
Unit auf Basis der Restbuchwerte zum Abschlussstichtag jedes einzelnen
Vermdgenswertes verteilt.

Grundlage fiir die Ermittlung der Nutzungswerte bildeten jeweils die Jahresergebnisse
2008, Detailplanungen der Jahre 2009 bis 2012 sowie die Annahme einer ewigen Rente
(exklusive Wachstumsrate) ab dem Geschaftsjahr 2012. Die Diskontierungssatze (vor
Steuern) fiir die einzelnen Cash Generating Units setzen sich aus einem risikolosen Zins
sowie einer unternehmensspezifischen Risikopramie zusammen und lagen fiir die
getesteten Einheiten bei 9 und 12 Prozent. Die so ermittelten Ertragswerte wurden mit
den jeweiligen Buchwerten der Geschafts- oder Firmenwerte verglichen.

Sind die Griinde fiir die vorgenommene auflerplanmafiige Abschreibung entfallen,
werden Zuschreibungen bis zu dem Betrag vorgenommen, der sich ergeben hatte, wenn
die aufBerplanmaBige Abschreibung nicht vorgenommen worden ware.

Finanzielle Vermégenswerte

Die finanziellen Vermégenswerte werden zu jedem Bilanzstichtag im Hinblick auf
Wertminderungsbedarf analysiert. Sofern der beizulegende Wert eines finanziellen
Vermdgenswertes kleiner als sein Buchwert ist, wird die Wertminderung erfolgswirksam
erfasst.

Der beizulegende Wert der zu Anschaffungskosten bewerten available for sale financial
assets ergibt sich aus dem Barwert der kiinftigen Cash Flows diskontiert mit den
risikoadjustierten Zinssatz.

14



DocCheck®AG

3.  Kapitalflussrechnung

Die Konzernkapitalflussrechnung zeigt, wie sich die Zahlungsmittel des DocCheck-
Konzerns im Laufe des Berichtsjahres durch Mittelzu- und -abfliisse verandert haben. In
Ubereinstimmung mit 1AS 7 wird zwischen Zahlungsstrémen aus operativer Tatigkeit,
Investitions- und Finanzierungstatigkeit unterschieden. Die Zahlungsstrome aus der
gewohnlichen Geschaftstdtigkeit sind nach der indirekten Methode aufgestellt worden.
Nicht zahlungswirksame Verdnderungen des Finanzmittelfonds werden separat
ausgewiesen.

Die in der Finanzierungsrechnung ausgewiesene Liquiditdat umfasst Kassenbestdnde,
Schecks sowie Guthaben bei Kreditinstituten. Ebenfalls enthalten sind Finanztitel mit
einer urspriinglichen Falligkeit von bis zu drei Monaten sowie die Wertpapiere des
Umlaufvermdgens.

4. Fremdwdhrungsumrechnung

Vermogenswerte und Schulden werden zum Kurs am Bilanzstichtag, Aufwendungen und
Ertrage zum Jahressdurchschnittskurs umgerechnet.

In der Gewinn- und Verlustrechnung wurden Aufwendungen aus Kursdifferenzen i.H.v.
TEUR 12 und Ertrdge aus Kursdifferenzen i.H.v. TEUR 10 erfasst.
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VIII. Erlauterungen zur Gewinn- und Verlustrechnun g

1.  Umsatzerlose (Tz. 1)

Die Umsatzerlése haben sich gegeniiber 2008 um insgesamt 0,9 Mio. EUR bzw. 6
Prozent auf 16,3 Mio. EUR erhoht.

Die Umsatzerlose lassen sich wie folgt aufteilen:

2009 2008
Mio.EUR Mio. EUR
Erlose aus der Erbringung von Dienstleistungen 9,7 8,4
Erlose aus dem Verkauf von Giitern 6,3 6,6
Nutzungsentgelte 0,3 0,4
Gesamt 16,3 15,4

In den Umsatzerlésen von TEUR 16.318 sind mit Hilfe der Percentage-of-Completion-
Methode gemaf IAS 11 i. V. m. IAS 18 ermittelte Auftragserlose in Hohe von TEUR 752
enthalten.

Die kumulierten Kosten der am Stichtag noch laufenden Fertigungsauftrage betragen
TEUR 484, die kumulierten ausgewiesenen Gewinne TEUR 268.

2.  Sonstige betriebliche Ertrage (Tz. 2)

Die sonstigen betrieblichen Ertrdge setzten sich wie folgt zusammen:

2009
TEUR
Verwendung von Gegenstdnden 34
Ertrdge aus Kursdifferenzen 15
Mietertrage
Anlagenabgdnge 1
PWB / EWB
Ertrdge aus der Auflosung von Riickstellungen 29
Versicherungsentschadigungen 7
Sonstige betriebliche Ertrdge 56
142
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3.  Materialaufwand (Tz. 3)

Der Materialaufwand belief sich auf 6.588 TEUR (i.V. 6.155 TEUR) und entfiel mit 4.225
TEUR (i.V. 4.176 TEUR) auf Aufwendungen fiir Roh-, Hilf- und Betriebsstoffe und bezogene
Waren und mit 2.363 TEUR (i.V. 1.979 TEUR) auf Aufwendungen fiir bezogene Leistungen.

4. Personalaufwand (Tz. 4)

Der Personalaufwand stieg auf 5.717 TEUR (i.V. 5.534). Die Arbeitnehmerzahl betrdgt am
31. Dezember 2009 124 (i. V. 119). Im Jahresdurchschnitt waren 122 Mitarbeiter
beschéftigt (Angabe ohne Auszubildende und Vorstandsmitglieder).

5.  Abschreibungen (Tz. 5)

Die Abschreibungen auf immaterielle Vermodgensgegenstande des Anlagevermégens und
Sachanlagen liegen auf dem Niveau des Vorjahres.

6. Sonstige betriebliche Aufwendungen (Tz. 6)

Die sonstigen betrieblichen Aufwendu